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Kierunek: Marketing i sprzedaż

Psychologia sprzedaży
Forma studiów: Niestacjonarne

Sposób realizacji studiów: Hybrydowe
CHORZÓW

Program studiów
Przedmioty specjalnościowe (realizowane od II semestru studiów): 

Trening praktycznych umiejętności negocjatora

Współczesne techniki i kanały sprzedaży 

Planowanie i strategia sprzedaży

Psychologiczne aspekty prezentacji handlowych

Psychologia relacji w sprzedaży

Wywieranie pływu i perswazja w sprzedaży 

Trening odporności psychicznej i radzenia sobie ze stresem

Trening krytycznego myślenia i asertywności 

Oraz przedmioty podstawowe i kierunkowe obowiązujące wszystkich studentów kierunku Marketing i Sprzedaż.

 

Szczegółowy program
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