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Startup Management

- Kierunek - studia podyplomowe

Online 2 semestry Certyfikat Rekrutacja zakonczona OD PAZDZIERNIKA

Opis Kierunku

Studia w formule online (synchronicznie)

Nowg wiedze i umiejetnosci zdobywasz, dzieki zajeciom realizowanym na platformie©MS Teams.©Z wyktadowcami i
uczestnikami studiéw kontaktujesz sie przez internet, w czasie rzeczywistym (synchronicznie). W zajeciach

uczestniczysz w weekendy, zgodnie z ustalonym harmonogramem zjazdéw.

Kierunek, ktéry Cie interesuje jest efektem wspétpracy©Uniwersytetéw WSB Merito z©&Chorzowa, Poznania,

Szczecina i Warszawy.©Dzieki temu na zajeciach online spotkasz sie z uczestnikami i wyktadowcami z innych miast.

Gwarantujemy petng zgodnos$é z przepisami prawa i najwyzsze standardy edukacyjne.

Zarzgdzanie startupem to ztozony proces wymagajqcy wszechstronnej wiedzy, kompetenc;ji, kreatywnego podejscia,
ale i chtodnej analizy biznesowej. Dzieki studiom Startup Management bedziesz gotowy na wyzwania, jakie stawia

przed Tobqg $wiat startupdw.

Celem studiéw Startup Management jest nabycie kompleksowej wiedzy i praktycznych umiejetnosci w zakresie
tworzenia i skalowania startupu, ze szczegdlnym uwzglednieniem przygotowania founderéw, menedzeréw i lideréw do

skutecznego oraz efektywnego zarzqgdzania startupem.

Stuchacze zdobedq praktyczng wiedze w zakresie modelowania startupu, aspektéw prawnych i organizacyjnych
zwigzanych z prowadzeniem i rozwojem startupu, marketingu i sprzedazy, budowy marki, finanséw, negocjacji, czy

networkingu.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy chorzow
a studentem zawierana jest w formie pisemnej.
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Inspirujace zajecia prowadzg doswiadczeni przedsigbiorcy, mentorzy biznesowi, menedzerowie, praktycy biznesu,

founderzy, trenerzy biznesu, wyktadowcy akademiccy.

Partnerzy kierunku zaoferujqg Ci szereg dodatkowych korzyséci w postaci bezptatnych godzin mentoringowych i
konsultacji, znizek na swoje ksiqzki, a takze bezptatnego udziatu w konferencjach, webinariach, warsztatach czy

spotkaniach networkingowych.

Chcesz skorzystaé z dofinansowania Bazy Ustug Rozwojowych?

Sprawdz nasze ustugi w BUR: Wyszukiwarka ustug - Baza Ustug Rozwojowych - PARP

Jeséli nie mozesz znalez¢ ustugi, ktéra Cie interesuje, skontaktuj sie z nami, a wprowadzimy jq specjalnie dla Ciebie!

Napisz: rekrutacja.sp@chorzow.merito.pl

Jesli jestes zainteresowany studiami podyplomowymi i chcesz dowiedzie¢ sie wiecej, napisz do nas!

ZAPYTAJ O STUDIA PODYPLOMOWE

Co zyskujesz?

Startup Manangement to unikatowy program studiéw oferujgcy praktyczng wiedze opartg na realnych

doswiadczeniach ekspertéw ze $wiata biznesu
. Startup Management to rozwdéj osobisty i zawodowy

Startup Management to mozliwo$é¢ budowania relacji z innymi przedsiebiorcami, zatozycielami startupdéw,
. przedstawicielami funduszy, prawnikami, finansistami, menedzerami, ekspertami w zakresie sprzedazy i

marketingu

Startup Manangement to mozliwoéé uczestnictwa w wielu wydarzeniach towarzyszgcych studiom

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy chorzow
a studentem zawierana jest w formie pisemnej.
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(webinary, konsultacje z ekspertami, konferencje, warsztaty, sesje mentoringowe)

Dla kogo?

. Dla oséb planujgcych zatozenie swojego startupu lub rozwdj istniejgcego
. Dla founderéw, menedzeréw, lideréw pragngcych budowaé i skalowaé innowacyjne startupy

Dla oséb kreatywnych i pozytywnie nastawionych na rozwéj w ramach polskiego i $wiatowego

ekosystemu startupowego,

. Dla oséb otwartych na nowe kontakty,
. Dla oséb, ktére ukonczyty studia wyzsze na dowolnym kierunku i dalszy rozwéj wigzq ze startupami
. Dla oséb pragngcych nabyé specjalistyczng i praktyczng wiedze w formule online,

Studia z certyfikatem Franklin University

W ramach kierunku realizowany jest modut ,Umiejetnosci negocjacyjne” prowadzony wedtug materiatéw
dydaktycznych i metodologii Franklin University, z wykorzystaniem case study i éwiczen z rynku amerykanskiego.
Modut koriczy sie zaliczeniem testu sprawdzajgcego. Uczestnicy majg mozliwo$é wykupienia certyfikatu
potwierdzajgcego zdobycie praktycznej wiedzy i umiejetnosci dostosowanych zaréwno do rynku polskiego, jak i

zagranicznego.®

Optata za certyfikat wynosi 490 zi.

Program studiéw

Program studiéw dla kierunku Startup Management

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy chorzow
a studentem zawierana jest w formie pisemnej.
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Liczba miesiecy nauki: Liczba godzin: 160 Liczba zjazdéw: 9 Liczba semestréw: 2
9
Idea startupu (10 godz.)
. Startup - podstawowe zatozenia
. Rola i cechy foundera w startupie
. Lokalny, regionalny i globalny ekosystem startupowy - obraz
. Trendy na rynku startupowym w latach 2024/25
. Modele finansowania rozwoju startupu
. Etapy rozwoju startupu
Startup Business Model (20 godz.)
. Prognozowanie rozwoju startupu w oparciu o dane rynkowe

Zrozumienie przysztych potrzeb i pasa startowego swojego startupu, tak by méc skupié sie na

strategicznym planowaniu

. Jak obliczyé¢ kwote niezbednq do pozyskania §rodkéw na rozwéj startupu
. Jak planowaé i liczyé, aby zapewnié efektywne zarzgdzania zasobami i zréwnowazony rozwéj startupu
. Cele, kamienie milowe, KPIs

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy chorzow
a studentem zawierana jest w formie pisemnej.



UNIWERSYTET

WSB MERITO

CHORZOW KATOWICE
Prawo dla startupéw (20 godz.)

. Rozpoczecie dziatalnosci startupu — mozliwe formy prawne

Relacje pomiedzy wspdlnikami i inwestorami (termsheet, umowy inwestycyjne, umowy udziatowcédw,

umowa spdiki)

. Zabezpieczenie wtasnosci intelektualnej w startupie

. Zawieranie uméw — relacje, z klientami, kontrahentami i pracownikami

Finanse w dziatalnosci startupu (32 godz.)

Biznes plan startupu (Business Model Canvas, Lean Canvas, Pitch Canvas), a kwestie finansowe, czyli

»show me the money”

. ©Wybér optymalnej formy opodatkowania firmy, pracownikéw i kadry zarzqgdzajgcej
. ©O0Ocena optacalnosci
. ©@Controlling, rachunkowo$é¢ zarzqdcza i sprawozdawczoéé finansowa

Formy finansowania innowacji - m.in. ulgi podatkowe, rynek kapitatu podwyzszonego ryzyka (VC),

korporacyjne fundusze venture (CVC), Aniotowie biznesu

Ubezpieczenie odpowiedzialnosci cywilnej (general liability insurance, professional liability insurance,
. cyber insurance itp) dla startupu jako kluczowy element w ochronie przed ryzykami zwigzanymi z

prowadzeniem dziatalnosci biznesowej

. Finansowanie dziatalno$ci startupu ze Srodkéw UE

Marketing (20 godz.)

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy chorzow
a studentem zawierana jest w formie pisemnej.
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Growth hacking i community building jako najefektywniejsze modele marketingu w startupie

. Narzedzia marketingowe niezbedne w startupie do realizacji celéw biznesowych i komunikacyjnych
. Strategia go to market
. KPIs w marketingu
Sprzedaz (30 godz.)
. Budowanie efektywnych lejkéw sprzedazowych
. Modele prospectingowe - jak wtasciwie dobieraé klientéw
. Analiza efektywnosci i optymalizacja®dziatan sprzedazowych
. Projektowanie sprzedazy na rynki globalne
. Jak skutecznie sprzedawa¢ korporacjom

Networking (10 godz.)

Dlaczego networking jest kluczowym elementem sukcesu w biznesie i jak zbudowaé wartosciowe kontakty

biznesowe i utrzymywaé relacje na dtuzszqg mete

. Jak rozpozna¢ i wykorzystaé szanse biznesowe dzieki networkingowi

. Skuteczne narzedzia rozwijania sieci kontaktéw krajowych i miedzynarodowych
. Jak efektywnie uczestniczyé w branzowych wydarzeniach i konferencjach

. Networking online — jak wykorzystaé potencjat mediéw spoteczno$ciowych

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy chorzow
a studentem zawierana jest w formie pisemnej.
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Najczesciej popetniane btedy w networkingu

Warsztaty Business Model Canvas (6 godz.)

. Wprowadzenie do Business Model Canvas i prezentacja jego struktury
. Przyktady zastosowan Business Model Canvas
. Charakterystyka poszczegdlnych sekcji Business Model Canvas

Praca w grupach lub indywidualna w zakresie wtasnego modelu startupu - dyskusja, pomysty,

opracowanie modelu dla wybranego projektu lub pomystu biznesowego, prezentacja modelu

. Analiza i podsumowanie

Umiejetnosci negocjacyjne z certyfikatem Franklin University (12 godz.)
Umiejetnosci negocjacyjne z certyfikatem Franklin University

Forma zaliczenia

il

LAY

Test zaliczeniowy na

koniec studiow
Wykladowcy

Joanna Brassett

Joanna specjalizuje sie w tgczeniu badani rynkowych z naukami spotecznymi i innowacjami strategicznymi, bez

wysitku przeksztatcajqc spostrzezenia kulturowe w nowe mozliwosci innowacji i strategie biznesowe.

Kierujgc centralnym zespotem®inO (rozsianym po Wielkiej Brytanii, Hiszpanii, Polsce, USA i Kolumbii), Joanna
koordynuje projekty dla klientéw®takich jak Google, Amazon, Miro, WhatsApp, IKEA i LEGO, z 68 wielojezycznymi
badaczami mieszkajgcymi w ponad pieédziesieciu krajach. Majgc ambicje,©@aby osiggnqé réwnosé dla wszystkich,
Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu

art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy chorzow
a studentem zawierana jest w formie pisemnej.
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jako matka czwérki dzieci zbudowata kulture, ktéra wzmacnia i wspiera pracownikéw w rozwijaniu kariery

zawodowej, jednoczeénie pozwalajgc®na rozwdj@osobisty i rodzinny.

To zaangazowane i innowacyjne podej$cie do przywddztwa przektada sie na jej sukcesy. Wyktadajgc©na
uniwersytetach (Univercity©of the Arts London, Hochschule Anhalt), Joanna jest takze statym gosciem na

konferencjach (TEDx, BBC, Qual360, Service Design Days, Campus Party)

Joanna posiada tytut Bachelor w dziedzinie projektowania produktu w Central Saint Martins oraz tytut magistra w
dziedzinie kultury i spoteczenstwa w London School of Economics w zakresie socjologii, antropologii i psychologii

spotecznej. Mieszkata w Niemczech, Irlandii i Wielkiej Brytanii. Méwi po angielsku, polsku, niemiecku i wtosku.
Aleksander Drwiega

Wieloletni praktyk sprzedazy, doradzat i wspierat klientéw w sektorze finansowym, telekomunikacyjnym oraz IT,
zaréwno w B2B jak i B2C. Prezes zarzqdu i senior consultant Growton. Jest doswiadczonym Key Account Managerem
i — w kluczowym momencie swojej kariery — opiekowat sie portfelem ponad 500 klientéw.

W pracy dla klientéw, poza do$wiadczeniem handlowym, pomaga mu wyksztatcenie psychologiczne i technologiczne
zaciecie. Tworzy nieszablonowe rozwigzania i pomysty na usprawnienia w procesach sprzedazowych. Jest
oredownikiem aktywnego prospectingu i umiejetnie tqczy z nim procesy marketingowe.

Doskonale rozumie biznes, co — w potqczeniu z procesowym mysleniem i szerokq wiedzq na temat wykorzystania

nowych technologii w biznesie — pozwala na zwiekszenie skutecznosci catych zespotéw handlowych.

Specjalizuje sie w tqczeniu strategii sprzedazowych i marketingowych, porzgdkowaniu proceséw technologicznych

wspierajgcych sprzedaz - w tym wsparciu wdrozenia CRM, treningach prospectingowych.
Michat Zwyrtek

Dyrektor finansowy w APA Group oraz wtasciciel kancelarii Zwyrtek & Wspédlnicy. Jest uznanym ekspertem w
dziedzinie finanséw i prawa podatkowego. Ukonczyt studia na Wydziale Ekonomii Uniwersytetu Ekonomicznego w
Katowicach, a takze miedzynarodowy program Executive Master of Business Administration (EMBA) realizowany przez
Gdanskq Fundacje Ksztatcenia Manageréw (GFKM), Uniwersytet Slgski oraz RSM Erasmus University w Rotterdamie.
Zrealizowat takze ponad 30 certyfikowanych szkolen biznesowych (AgilePM®, PRINCE2®, MoR®, Change
Management™, Management 3.0, Design Thinking, PwC BXT, CFA Institute Investment Foundations®, Introduction to
ESG).

Ma blisko 21 lat do$wiadczenia zawodowego. Od wrzesnia 2022 roku petni funkcje dyrektora finansowego (CFO) w
APA Group - jednej z najwiekszych polskich firm z branzy inteligentnej automatyki przemystowej i robotyki. Od

listopada 2022 r. prowadzi wtasng firme konsultingowq. Poprzednio petnit funkcje partnera i wiceprezesa zarzqdu w

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy chorzow
a studentem zawierana jest w formie pisemnej.
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polskiej firmie audytorsko-doradczej UHY ECA, w ktérej byt odpowiedzialny za outsourcing oraz doradztwo
podatkowe. Wczeéniej przez blisko 14 lat pracowat w PwC jako dyrektor w dziale prawno-podatkowym.
Wspétkierowat biurem w Katowicach i byt liderem doradztwa prawno-podatkowego dla branzy motoryzacyjnej w
Polsce. Byt réwniez cztonkiem zespotu doradczego dla firm prywatnych i rodzinnych w PwC. Od wrzeénia 2021 roku
jest cztonkiem zarzqdu Okregowej Izby Przemystowo-Handlowej w Tychach. Wspétpracuje z innymi organizacjami
naukowymi i gospodarczymi, w tym z Fundacjg Nanonet, Regionalng Izbqg Gospodarczqg w Katowicach i Polskim
Towarzystwem Ekonomicznym. Jest cztonkiem komisji podatkowej przy Polsko-Niemieckiej Izbie Przemystowo-

Handlowej.
Kuba Nagoérski

Udziatowiec, przedsigbiorca, co-founder w startupach o zasiegu krajowym i miedzynarodowym.

Head of venture building w co.brick i Prezes Silesian Startup Foundation, w ramach ktérych jest odpowiedzialny za

tworzenie, aktywizacje i skalowanie $lgskiego ekosystemu startupowego.

Mentor od lat wspierajgcy startupy na réznych etapach rozwoju. Co-founder i CEO w grupie Spindigital.pro. Co-
founder i cztonek Rady Nadzorczej w Abyss Glass, start-upie rozwijajgcym technologie smart mirrors. Jako
wspodtwtasciciel agencji kreatywnej, od ponad 15 lat tworzy strategie oraz kampanie marketingowe, personal
brandingowe i employer brandingowe dla podmiotéw o réznym zasiegu — od matych firm regionalnych, przez

samorzqdy po miedzynarodowe korporacje.

Byt cztonkiem Rady Konsultacyjnej w ramach staran Katowic o tytut Europejskiej Stolicy Mtodziezy 2015, doradzajqc
w obszarze dziatahh marketingowych kierowanych do mtodych ludzi. W pazdzierniku 2013 otrzymat tytut Absolwenta z
Pasjq Uniwersytetu Slgskiego. Byt réwniez nominowany przez portal NaszeMiasto.pl do tytutu katowiczanina roku.
Trzykrotnie nominowany do prestizowej nagrody branzy marketingu i PR — Protony. Laureat Ztotego Lauru

Umiejetnosci i Kompetencji przyznanego za wspieranie rozwoju mtodej przedsigbiorczosci.
Piotr Rybicki

Piotr Rybicki jest doswiadczonym specjalistq w dziedzinie zarzgdzania finansami i nadzoru korporacyjnego, z ponad
dwudziestoletniq praktykg na rynku kapitatowym. Jego profesjonalne $ciezki obejmujqg funkcje w radach nadzorczych
i komitetach audytu réznorodnych przedsigbiorstw, w tym spétek notowanych na gietdzie oraz z udziatem Skarbu
Panstwa, co $wiadczy o szerokim zakresie do$wiadczenia w zarzgdzaniu ryzykiem finansowym i zgodnosciq

korporacyjng.

Piotr jest cenionym ekspertem w dziedzinie efektywnosci rad nadzorczych, wspétpracowat z Komisjqg do spraw
Reformy Nadzoru Wtascicielskiego przy Ministerstwie Aktywéw Panstwowych. Jego zaangazowanie w podnoszenie

standardéw nadzoru wtascicielskiego i corporate governance w Polsce manifestuje sie réwniez poprzez aktywnqg

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy chorzow
a studentem zawierana jest w formie pisemnej.
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dziatalnoéé w stowarzyszeniach biznesowych i jako autor publikacji i analiz. Jako wyktadowca i ekspert, Piotr Rybicki
wnosi warto$ciowqg wiedze i praktyczne doswiadczenie do dziedziny finanséw korporacyjnych, nadzoru i

rachunkowosci, przyczyniajgc sie do rozwoju kompetencji przysztych lideréw biznesu.
dr Przemystaw Magaczewski

doktor nauk prawnych i radca prawny. Partner zarzgdzajgcy w KTW.Legal, entuzjasta nowych technologii, co-
founder w startupach. Swojg wiedze i do$wiadczenie prawnicze stara sie tgczyé z zamitowaniem do dziatan
operacyjnych w réznych projektach, zarzqdzaniem takimi projektami i pozytywnym wsparciem. Byt cztonkiem
zarzqdéw kilku spétek, uczestniczyt réwniez w pracach organéw nadzorczych spétek kapitatowych. Jako prawnik
doradzat przy transakcjach MEA jak réwniez przy réznych transakcjach infrastrukturalnych i dziataniach zwigzanych

z zabezpieczeniem witasnosci intelektualnej przedsiebiorcéw.
Pawet Skuza

radca prawny. Partner w Kancelarii KTW.Legal. Zawodowo zajmuje sie wsparciem biznesu. Aktywnie uczestniczy w
rozwoju i promowaniu idei przedsiebiorstw typu Start-Up. W ramach ITislaw koncentruje sie na obszarze Nowych
Technologii dopasowujqc rozwigzania prawne do konkretnych pomystéw, IP (Intelectual Property) pomagajgc chronié

firme i je] marke, a takze E-sporcie i Gamingu pomagajgc legalnie rywalizowaé w e-sporcie i tworzyé jego zasady.

Na co dzieh zajmuje sie sporzqdzaniem opinii prawnych i uméw na rzecz przedsiebiorcéw polskich i zagranicznych.

Uczestniczyt réwniez w przygotowywaniu i uzgadnianiu dokumentéw w ramach licznych projektéw inwestycyjnych.
Matgorzata Skorupa

ekonomistka i administrator publiczny z wyksztatcenia, marketingowiec, manager ds. rozwoju startupdéw i
kreatywnego biznesu z zawodu. Ukonczyta Miedzynarodowe Stosunki Gospodarcze na Uniwersytecie Ekonomicznym
w Krakowie oraz Masters of Public Administration na Grand Valley State University (Grand Rapids, Michigan, Stany®
Zjednoczone). W 2022 roku zdobyta jeszcze jeden tytut magisterski na kierunku Creative Management in New Media
w Szkole Filmowej im. Krzysztofa Kieslowskiego w Katowicach. W ramach studiéw pogtebiata swojg wiedze na temat
sektora kreatywnego, zarzqdzania zespotem twércéw oraz technikami tworzenia tresci audiowizualnych (bedgcych

nieodtgcznym elementem marketingu).

Z branzq startupowq jest zwigzana od 2018 roku. Najpierw wspdtpracowata z warszawskq fundacjq Startup Hub
Poland przy realizacji projektu Poland Prize, pdzZniej rozwijata startupy z branz AdTech i EduTech. Od sierpnia 2021
roku wspiera co.brick w dziataniach zwigzanych z rozwojem $lgskiej sceny startupowej i tworzeniem programu
akceleracyjnego w ramach co.brick venture building. Od marca 2023 roku zarzgdza operacyjnie dziataniami na rzecz

ekosystemu startupowego, ktére sq realizowane przez Silesian Startup Foundation.

Jacek Zimoch
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Partner BIG TREE Consulting Group. Do$wiadczony menedzer z 16-letnim do$wiadczeniem w rozwigzywaniu
probleméw biznesowych i doradzaniu klientom w zakresie ztozonych wyzwan administracyjnych i prawnych. Zaufany
lider realizujgcy projekty w zakresie réznych branz i przemystéw. Charakteryzujg go otwartosé i ciekawosé nowych
wyzwani. Wspiera Klientéw z réznych sektoréw, w tym MSP i duze firmy, miedzynarodowe korporacje, wtadze lokalne i

krajowe.

Posiada do$wiadczenie w zarzgdzaniu catym cyklem zycia projektu: od dyskusji o zakresie i idei projektu, przez
budowe jego struktury i celu, do realizacji i finalnego zamkniecia, a takze bogate doswiadczenie w budowaniu
strategii (szczegdlnie w zakresie innowacji i inwestycji) dla Klientéw. Prowadzit wiele udanych projektéw

innowacyjnych i inwestycyjnych, w tym wybér lokalizacji nowych inwestycji.
Zarzgdzat miedzynarodowymi projektami, w tym w trybie zdalnym i hybrydowym.
Doswiadczony méwca, autor artykutéw prasowych i prowadzqcy warsztaty.
Marek Palka

https://www.linkedin.com/in/palkamarek/

Specjalizacja: Startupy i technologia, konsulting biznesowy i startupowy oraz profesjonalny networking i tgczenie

przedsiebiorcéw.

Od 12 lat zwigzany ze $wiatem technologii i startupéw. Od 2012 roku partner biznesowy w jednej z najwiekszej na
$wiecie platform do masowej komunikacji SMS, jakg jest SMSAPI. Wspédtpracuje z markami jok New Balance, Reserved,

Sinsay, Vision Express, Deichmann, BigStar i wiele innych.

Twérca kilku startupdw z czego najnowszy jest po 4 rundach inwestycyjnych, dziata na 24 rynkach i tqczy ze sobq
ponad 110 tys mtodych pitkarzy. Mowa o 4GOAL.app. Na co dzieh pomaga firmom utozyé ich biznes i zbudowaé dla

nich skuteczne strategie na rozwé;j.

Drugq specjalizacjg sq startupy, z ktérymi pracuje juz od wielu lat. Pomaga im od pomystu na biznes, po jego
walidacje na rynku, budujgc dla nich skuteczne modele komercjalizacji. Wspiera ich w dostepie do inwestoréw oraz
przygotowuje ich do rozméw z nimi. Obecnie uruchamia innowacyjny akcelerator startupowo - biznesowego Red

Falcon, tgczgcego networking, pasje, lifistyle z merytorykq i profesjonalnymi ustugami.
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Powyzsze aspekty realizuje w oparciu o szerokq sie¢ kontaktéw biznesowych, gdyz networking dla niego jest
najsuteczniejszqg metoda budowania trwatych i wartosciowych realcji. To dzieki nim tqczy ludzi i biznes w celu
realizacji zdefiniowanych celéw. Networkingiem zajmuje sie w profesjonalnym ujeciu edukujqc przedsiebiorcéw jak
robié¢ to skutecznie. Obecnie przygotowuje sie do publikacji swojej pierwszej ksiqgzki zwigzanej z budowaniem biznesu

w opadrciu o networking i rekomendacje.
Aleksander Géra
Business Strategy & Technology Consultant,©Londyn®

Aleksander jest absolwentem Akademii Gérniczo-Hutniczej w Krakowie. Jego kariera jest przyktadem dynamicznego
rozwoju w sektorze technologicznym, gdzie przez ponad 15 lat kierowat zespotami produktowymi w $rodowiskach
transformacyjnych w wielu branzach na rynku brytyjskim. Posiada bogate doswiadczenie w kreowaniu i skalowaniu
dziatéw produktu i designu, napedzaniu innowacji produktowych oraz dostarczaniu rozwigzan, opierajgc sie na
neuromarketingu, technologiach Internet of Things (loT) oraz technologii Blockchain w procesie cyfrowej

transformaciji.

W latach 2017-2018, Aleksander projektowat wielokrotnie nagradzane w branzy rozwigzania do inteligentnego
zarzqdzania budynkami firm notowanych na Londynskiej Gietdzie Papieréw Wartoéciowych dla Mitie PLC -
najwiekszej brytyjskiej korporacji $wiadczqcej doradztwo w zakresie infrastruktury, zarzgdzania obiektami oraz

$wiadczenia ustug energetycznych.©®

W latach 2019 - 2023 pracujgc w londynskiej firmie nChain, ktéra posiadajgc pigte globalne co do wielkoéci portfolio
IP w technologii blockchain, dwa lata z rzedu znalazta sie na liscie 100 najbardziej innowacyjnych firm na swiecie
wedtug raportu LexisNexis, Aleksander zatozyt od podstaw dziat produktu skoncentrowany na Web3. Jako Dyrektor
Produktu, skutecznie opracowywat rozwigzania dla sektora gier i finanséw. Pod patronatem Ministra Sprawiedliwo$ci,
Komunikacji i Spraw Zagranicznych Simona Kofe, Aleksander prowadzit sze§ciomiesieczny program, przygotowujgcy
transformacje Tuvalu — panstwa zagrozonego zatopieniem z powodu kryzysu klimatycznego — z systemdw opartych
na papierze na technologie rozproszonych blokéw (DLT), pomagajgc zachowaé Tuvalu jego tozsamo$é i niezalezno$é.
Wspétpracujqc z EHR Data, firmg z siedzibg w Teksasie, Aleksander brat réwniez udziat w opracowywaniu programu

digitalizacji danych medycznych i zapewnieniu pacjentom wiasnosci ich danych dotyczgcych opieki zdrowotne;j.

Obecnie Aleksander pracuje jako konsultant w szwajcarskiej organizacji pozarzqdowej BSV Association, ktéra skupia
sie na promowaniu wykorzystania technologii blockchain w kregach rzgdowych i korporacyjnych. Oferujgc
strategiczne doradztwo biznesowe i konsulting technologiczny, Aleksander wspiera startupy na réznym etapie ich

rozwoju pomagajqc w osiggnieciu rentownoséci oraz pozyskaniu $rodkéw na dalszy wzrost.©
Tomasz Jézwowicz

Head of Partnerships Infoshare, absolwent Wyzszej Szkoty Finanséw i Zarzgdzania w Biatymstoku na kierunku
Informatyka i Ekonometria. Przez lata zwigzany z sektorem bankowym w obszarze analityki©®finansowej i pdzniej
sprzedazy. Brat czynny udziat w budowaniu podmiotéw z zakresu ustug finansowych oraz ustug dla branzy IT.
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Obecnie Head of Partnerships, odpowiedzialny za budowanie relacji i nawigzywania wspétpracy z podmiotami na
rynku IT (ale nie tylko) w ramach organizowanych najwiekszych konferencji branzowych w Polsce. Dzigki swojej
wiedzy i do$wiadczeniu od lat doradza w zakresie formy obecnosci na wydarzeniach branzowych i wykorzystywaniu

jej do osiggania najlepszych efektéw.®
dr Robert Orpych

opiekun kierunku StartupManagement, doktor nauk ekonomicznych, specjalnoéé statystyka i ekonometria, absolwent
Uniwersytetu Ekonomicznego w Katowicach. W zakresie pracy naukowej jego zainteresowania koncentrujq sie na
tematyce szeroko rozumianej ekonomii i ubezpieczen gospodarczych. Ekonomista i praktyk z wieloletnim
doswiadczeniem w kreowaniu i wdrazaniu instrumentéw polityki gospodarczej ukierunkowanej na rozwdj
przedsiebiorstw z sektora MSP, réwniez startupéw. Twérca i menedzer projektéw (w tym wspétfinansowanych ze
$rodkéw UE) realizowanych zaréwno na poziomie krajowym jak i europejskim koncentrujgcych sie na
konkurencyjnosci i innowacyjnosci przedsigbiorstw, umiedzynarodowieniu i internacjonalizacji dziatalnosci firm oraz

wspodtpracy na linii biznes-nauka-samorzqgd.

Doswiadczenie zawodowe zdobywat zaréwno w sektorze prywatnym (wtasciciel Aerdo Group, partner Superpolisa Sp
z 0.0., przewodniczqcy i cztonek rad nadzorczych m.in. CTBS Sp. z 0.0., CTBS Development Sp. z o0.0.) jak i publicznym
(kierownik referatu Gospodarki w Departamencie Gospodarki i Wspétpracy Miedzynarodowej, Urzgd Marszatkowski
Wojewédztwa Slgskiego). Wieloletni pracownik uczelni wyzszych wojewédztwa $lgskiego. Pracownik naukowo-
dydaktyczny Uniwersytetu WSB Merito. Cztonek zwyczajny Polskiego Towarzystwa Ekonomicznego. Cztonek Rady
Spotecznej Wydziatu Organizacji i Zarzgdzania Politechniki Slgskiej w Gliwicach. Cztonek kapituty i juror w
konkursach dla innowacyjnych firm. Ekspert i komentator ekonomiczny Uniwersytetu WSB Merito, jego wypowiedzi
cytowane sqg przez najwazniejsze media w kraju - TVN24, Rzeczpospolita, Interia, Business Insider, RMF24, Gazeta

Wyborcza, Bankier czy Dziennik Gazeta Prawna.

Partnerzy kierunku

IKTW. silesian
*  marekpalka.com ZWyl‘tek- Lﬂﬂ Bic TREE Startup

CONSULTING GROUP foundation

tacze ludzii biznes poprzez relacje
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