
Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku mają charakter wyłącznie informacyjny. Dane te nie stanowią oferty zawarcia umowy w rozumieniu
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Kierunek: Marketing i sprzedaż

Strategie i techniki w sprzedaży
Forma studiów: Niestacjonarne

Sposób realizacji studiów: Hybrydowe Hybryda popołudniowo-weekendowa

POZNAŃ OD MARCA

Program studiów
Program studiów

 

Środki i techniki reklamy

Sprzedaż w mediach społecznościowych

Merchandising

Strategie i plany sprzedażowe

Wirtualizacja handlu

Obsługa klienta – tworzenie relacji

Neuromarketing

Struktury i strategie w handlu

Zarządzanie ceną i dystrybucją
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