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Marketing i sprzedaz

- Kierunek - studia Il stopnia

Hybrydowe OD PAZDZIERNIKA Studia magisterskie

Opis kierunku

Studia na tym kierunku mozesz realizowaé w formie niestacjonarnej.

Z wyktadowcq oraz kolezankami i kolegami z grupy spotykasz sie zdalnie lub w salach wyktadowych, na zajeciach

prowadzonych w weekendy oraz pigtki w godzinach popotudniowych.

Studia na tym kierunku mozesz realizowaé w sposéb:

hybrydowy — wyktady zrealizujesz online synchronicznie na platformie MS Teams, a éwiczenia i
laboratoria w salach wyktadowych. W jednym dniu odbywajqg sie tylko wyktady, w innym tylko éwiczenia.

Dziatalno$é marketingowa oraz sprzedaz produktéw i ustug musi byé zbudowana na solidnych fundamentach. Na
studiach dowiesz sie, jak zbudowaé prawidtowy model Twojego biznesu oraz jakq strategie marketingowq do niego
dobraé, a takze jok zarzqdzaé¢ finansami jako menedzer.

Praca w sprzedazy i marketingu to praca z ludzmi: klientami, wspétpracownikami, ekspertami czy z mediami. W
czasie studidw nauczysz sie umiejetnoéci menedzerskich oraz tzw. psychologii perswazji. Poznasz réwniez zagadnienia

zwigzane z zarzqgdzaniem w sektorze handlu, zarzgdzaniem procesami czy zarzgdzaniem strategicznym.

Jako przyszty Absolwent zostaniesz przygotowany do twérczej pracy na stanowiskach kierowniczych wszystkich
szczebli w dziatach handlowych, dziatach reklamy i PR lub dziatach marketingu kazdego przedsigbiorstwa
produkcyjnego, ustugowego lub handlowego oraz w organizacjach non-profit niezaleznie od skali dziatania.
Absolwent, ktéry tgczy kompetencje profesjonalisty marketingu, z osobq, znajgcq najnowsze trendy i narzedzia

sprzedazy stanowi dla organizaciji silny atut, na ktérym mozna budowaé przewage konkurencyjng.

Sprawd? jakie sqg dodatkowe warunki przyjecia

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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Wybratam Uniwersytet WSB Merito w Poznaniu, poniewaz miat w swojej ofercei szeroki wybér przedmiotéw i
specjalizacji. Wielkim plusem byta dostepna specjalizacja dotyczgca E-Marketingu. Juz od technikum chciatam
zostaé specem ds. Marketingu. Uwielbiam kontakt z ciekawymi ludzmi, a na uczelni poznatam wiele inspirujgcych
oséb. Wyktadowey mili, cierpliwi i z sympatycznym podejsciem do studenta. Uniwersytet ktadzie duzy nacisk na

zajecia praktyczne, dzieki czemu nauka staje sie przyjemnosciq.

Zofia Wachowiak

studentka Uniwersytetu WSB Merito w Poznaniu

=

zawdd pozqgdany na system modutowy

rynku pracy ksztatcenia
Co zyskujesz?

* Dziatalno$¢ marketingowa oraz sprzedaz produktéw i ustug musi byé zbudowana na solidnych
. fundamentach. Na studiach dowiesz sie, jak zbudowaé prawidtowy model Twojego biznesu oraz jakq

strategie marketingowq do niego dobraé, a takze jak zarzqdzaé finansami jako menedzer.

Praca w sprzedazy i marketingu to praca z ludzmi: klientami, wspétpracownikami, ekspertami czy z
mediami. W czasie studiéw nauczysz sie umiejetnosci menedzerskich oraz tzw. psychologii perswaz;ji.
Poznasz réwniez zagadnienia zwigzane z zarzqdzaniem w sektorze handlu, zarzqdzaniem procesami czy

zarzgdzaniem strategicznym.

Jako przyszty Absolwent zostaniesz przygotowany do twérczej pracy na stanowiskach kierowniczych

wszystkich szczebli w dziatach handlowych, dziatach reklamy i PR lub dziatach marketingu kazdego

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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przedsiebiorstwa produkcyjnego, ustugowego lub handlowego oraz w organizacjach non-profit

niezaleznie od skali dziatania.

Absolwent, ktéry tgczy kompetencje profesjonalisty marketingu, z osobqg, znajgcg najnowsze trendy i
. narzedzia sprzedazy stanowi dla organizacji silny atut, na ktérym mozna budowaé przewage

konkurencyjng.

Zobacz specjalnos$ci na tym kierunku

Marketing w cyfrowej transformacji od 530 zi
Hybrydowe
Sprzedaz w innowacyjnym przedsiebiorstwie od 530 zi
Hybrydowe

Program studiéw

Program studiéw powstat we wspdtpracy z wyktadowcami oraz przedstawicielami srodowiska biznesowego zawiera
tematyke, ktéra pozwoli Ci szeroko spojrze¢ na wspdtczesne tendencje w dziedzinie marketingu i sprzedazy m.in.

dzieki przedmiotom takim, jak: marketing miedzynarodowy, marketing ustug czy zréwnowazony rozwdj.

Przedmioty:

Marketing miedzynarodowy
Marketing spoteczny
Zarzqgdzanie strategiczne
Zréwnowazony rozwéj
Ecology (ang.)

Warsztaty badawcze

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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Finanse dla menedzeréw

Marketing ustug

Strategie marketingowe

Leadership (ang.)

Filozofia

Kregi kulturowe i wielokulturowo$¢
Trening umiejetno$ci menedzerskich

Psychologia perswazji

Zobacz szczegdtowy program studiéw na kierunku Marketing i sprzedaz (niestacjonarne).

Zobacz szczegdtowy program studiéw na kierunku Marketing i sprzedaz (hybrydowe).

Wykladowcy

dr inz. Magdalena Olejniczak
Menedzer kierunku marketing i sprzedaz

Absolwentka kierunku Towaroznawstwo na Akademii Ekonomicznej w Poznaniu oraz studiéw podyplomowych z
zakresu Marketingu Ustug w Wyzszej Szkole Bankowej w Poznaniu (obecnie Uniwersytet WSB Merito w Poznaniu).
Prace naukowo — dydaktyczng rozpoczeta w roku 2012 prowadzgc przedmioty gtéwnie z zakresu marketingu na
kierunkach zarzgdzanie, logistyka i inzynieria zarzqdzania. Zainteresowanie naukowe koncentruje w obszarze badan

marketingowych, zachowan konsumentéw, innowacji na rynku zywnoséci oraz zywnosci prozdrowotne;j.

dr hab. Jacek Kall, profesor UWSB Merito

Profesor nadzwyczajny UWSB Merito, doktor habilitowany nauk o zarzgdzaniu, z tematyki zarzgdzania markq. Autor
kilku ksigzek, miedzy innymi najczeséciej cytowanej (wedtug Google Scholar) ksigzki na temat reklamy, wydanej w
jezyku polskim (,Reklama™) oraz najczesciej cytowanej ksigzki na temat marki, wydanej w jezyku polskim (,,Silna
marka”). Wspdttworzyt Businessman Magazine. Cztonek Rady Ekspertéw konkursu Superbrands Polska. Ma duze
Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu

art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.


http://www.merito.pl/poznan/sites/poznan/files/Programy%20studi%C3%B3w/WFIB_MiS_II_23_25_nst.pdf
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doswiadczenie praktyczne, gtéwnie w obszarze badani rynku i marketingowych oraz kreowania marek (od lat

wspdtpracuje z poznarniskg agencjg Soul&Mind, specjalizujgcq sie w brand design).

Studia ukonczyt w Akademii Ekonomicznej (obecnie: Uniwersytet Ekonomiczny) w Poznaniu; tam tez sie doktoryzowat i

habilitowat.

Marcin Fijol

Doradca Wsparcia Sprzedazy i Trener Biznesu wywodzqcy sie z branzy marketingowej, w ktérej swoje doswiadczenie
zawodowe zdobywat w kraju oraz za granicq pracujqc zaréwno po stronie agencji reklamowych oraz klienta.
Pracowat dla takich marek jak The Mirror, 20th Century Fox, Philips, Ariston, Marwit, Chata Polska, Zgwiec, SGB
Bank, VW Poznai. Cztonek Polskiego Towarzystwa Treneréw Biznesu, absolwent Uniwersytetu Ekonomicznego w
Poznaniu oraz studiéw podyplomowych Marketing Ustug na Wyzszej Szkole Bankowej w Poznaniu (obecnie

Uniwersytet WSB Merito w Poznaniu).
Michal Pajdak

Absolwent Uniwersytetu Kalifornijskiego w Berkeley i Uniwersytetu Ekonomicznego w Poznaniu (studia magisterskie i
doktoranckie), certyfikowanym trenerem (certyfikat House of Skills) i coachem biznesowym, mentorem. Jest
laureatem rzgdowego programu - TOP 500 Innovators. Od 13 lat zajmuje sie komunikacjq z klientem, sprzedazq i
komercjalizacjg innowacyjnych technologii IT w branzy FMCG i retail. W trakcie kariery zawodowej zwigzany byt na
kierowniczych stanowiskach z Opus Capita (dawniej Itella Information — spétka technologiczna nalezgca do finskiej
poczty), Instytutem Logistyki i Magazynowania, GS1 Polska, COMARCH S.A., LIDL, Jeronimo Martins. Obecnie:
zarzgdza spétkqg AppGration Sp. z 0.0. — dziatajgcej w obszarze integracji aplikacji (danych) w chmurze (iPaaS) na
bazie technologii — Youredi — Cool Vendor by Gartner 2014, a takze komercjalizuje aplikacje BLIX — Promocje w
Telefonie, ktéra integruje promocje handlowe dla ponad 500 000 uzytkownikéw i jest najwieksza aplikacjqg w kategorii
promocje mobilne w Polsce. Jest wyktadowcg na Uniwersytecie Adam Mickiewicza, na Politechnice Poznariskiej, na
Uniwersytecie WSB Merito, mentorem w Wyzszej Szkole Oficerskiej Wojsk Lgdowych. W 2012 byt sedzig w Polish

National Sales Award. Jest cztonkiem stowarzyszenia Top 500 Innovators, Polskiego Towarzystwa Treneréw Biznesu.

Specjalizuje sie w:

. Tworzeniu i wprowadzaniu innowacji na rynek

. Przedsiebiorczosci (program na Politechnice Poznanskiej)

. Mentoringu i tworzeniu Startup’éw

. Wspdtpracy instytucji badawczych z podmiotami komercyjnymi
. Pobudzaniu kreatywnosci pracownikéw i organizacji

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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. Komunikacji z klientem (np. poprzez Elevator Pitch)
. Design Tinkigiem (jeden z pierwszych programéw w Polsce na Uniwersytecie WSB Merito)
. Strategii marketingowej (program na Uniwersytecie WSB Merito)
. Strategiach produktu (program na Uniwersytecie WSB Merito)
. Kreowaniu wizerunku organizacji ( program na UAM)
. Budowaniu i zarzqdzaniu ekosystemami biznesowymi (klienci prywatni)
. Wprowadzaniu innowacyjnych metod sprzedazy.

. Produktywnosci (lifehacking / growthhacking)

. Rozwoju osobistym w aspekcie budowania kariery zawodowej
. Przywdédztwie

dr Maja Blaszak
"

Jesli lubisz to, co robisz, to nigdy w Zyciu nie bedziesz musiat przepracowaé ani jednego dnia.

Kazdego dnia w pracy szukam wyzwan, kazdy nowy dzieh stawia przede mng nowe zadania i zaskakuje
mnie. To pozwala mi czué sie $wietnie, kazdego dnia, gdy ide do pracy. To tak jakbym wybierata sie na
spotkanie z przyjaciétmi.

Z Uniwersytetem WSB Merito jestem zwiqgzana od poczgtku studiéw. Tutaj konczytam studia licencjackie
i magisterskie na kierunku Finanse i Bankowo$¢ Unii Europejskiej. Aktualnie przygotowuje doktorat na
Uniwersytecie Ekonomicznym. Zawodowo i naukowo interesuje mnie obszar partnerstwa publiczno-

prywatnego, jego wptyw na rozwdj regionu i jego konkurencyjno$é.

Wiedze pedagogicznq i psychologicznqg zgtebiatam i wykorzystywatam jako badacz i ekspert, biorgc
udziat w projektach i grantach prowadzonych na Uniwersytecie im. Adama Mickiewicza. Przez ostatnie
trzy lata koordynowatam projekt ,,eSzkota - Moja Wielkopolska™ realizowany na Wydziale Studiéw
Edukacyjnych Uniwersytetu im. Adama Mickiewicza. Swoje umiejetnosci menedzerskie moge
wykorzystywaé w ramach tréjmiejskiego ThinkTanku z obszaru budowania w uktadzie klastrowym Smart
City, gdzie tqcze dziatania uczelni, prywatnych firm, zwigzku pracodawcoéw i przedstawicieli
Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu

art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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administraciji.

"

dr inz. Piotr Szafer

Prowadzi zajecia z technologia informacyjnej, narzedzi informatyki, arkusz kalkulacyjnego w finansach oraz
towaroznawstwa. Prowadzit wtasng dziatalno$é w zakresie ustug informatycznych. Kierunkami zainteresowan sq
praktyczne aplikacje w zakresie budowy podstaw spoteczefistwa informacyjnego dla nowoczesénie funkcjonujgcych
organizacji gospodarczych i instytucji oraz e-learning. Absolwent Akademii Ekonomicznej w Poznaniu. W 2001 roku

uzyskat tytut doktora nauk ekonomicznych w zakresie towaroznawstwa w Akademii Ekonomicznej w Poznaniu.

Agnieszka Markiewicz

Lubie ludzi. Dlatego wybratam taki zawédd. Od poczqgtku mojej $ciezki zawodowej zajmuje sie stowem. Pisanym,
méwionym, dobrym i gtéwnie polskim. Ukonczytam studia filologiczne na uniwersytecie Adama Mickiewicza w
Poznaniu. Mam za sobq studia podyplomowe z komunikacji biznesowej, negocjacji na poznanskim UEP oraz
coachingu z elementami psychologii w biznesie na SWPS. Nie przypadkiem od 12 lat pracuje w marketingu. Nie
przypadkiem PR, komunikacja i content marketing to méj konik. Podobnie jak eventy (na duzg skale) i zwinne

zarzqdzanie projektami. A gdy mam chwile, chetnie tapie za mikrofon i budze w sobie scenicznego zwierzaka.

Aleksandra Jakimowicz

Absolwentka Wydziatu Inzynierii Zarzqdzania Politechniki Poznanskiej. Przez wiekszo$¢ swojej kariery zwigzana z
branzq ochrony zdrowia. Kierownik i wykonawca wielu projektéw internetowych z obszaru e-health, e-commerce,

health care oraz uczestniczka licznych kurséw specjalistycznych.

Przez wiele lat budowata i rozwijata serwisy internetowe, uczestniczyta w procesie cyfryzaciji opieki zdrowotnej,

wdrazata na rynek produkty i ustugi z branzy farmaceutyczno-medyczne;j.

Specjalizuje sie w zagadnieniach zwigzanych z zarzgdzaniem przedsigbiorstwem cyfrowym, marketingiem
internetowym, budowaniem strategii omnichannel, content marketingiem, optymalizacjq portali internetowych,

komunikacjg w biznesie i negocjacjami biznesowymi.

Pomaga firmom odkrywaé drogi wejscia w $wiat cyfrowy, budowaé tozsamos$é marki w nowych mediach, definiowaé

model biznesowy i wdrozy¢ strategie marketingowq.

Autorka i prowadzqca cykl szkolen dla pracownikéw $redniego i wyzszego szczebla oraz kadry zarzqdzajgcej z

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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dziedziny zarzgdzania przedsiebiorstwem digital, customer care w Internecie, rozwoju rynku internetowego, analizy

zachowania konsumentéw w Internecie.

W swej praktyce dydaktycznej prowadzi wyktady i éwiczenia z przedmiotdédw zwiqgzanych z marketingiem, nowymi
mediami, pozycjonowaniem tresci w wyszukiwarkach, content marketingiem, zarzgdzaniem portalem internetowym,

budowaniem zaangazowanej spotecznosci w social media.
Aktywna manager rozwoju biznesu, pasjonatka nowych technologii.

Pawel Eopatka

Doktor nauk spotecznych w dyscyplinie ekonomia i finanse. Z Uniwersytetem WSB Merito w Poznaniu zwigzany od
2016 roku. Poza pracg naukowq i dydaktyczng, odbywat staze i pracowat w agendach rzqgdowych (m.in. Ministerstwo
Administracji i Cyfryzacji, Ministerstwo Finanséw, Ministerstwo Skarbu Parnstwa). Pracowat réwniez w firmach
zajmujqcych sie realizacjg projektéw wspdtfinansowanych z Unii Europejskiej (e-ustugi), doradztwem dla jednostek
samorzqdu terytorialnego, a takze projektowaniem gier komputerowych. Ukorczyt studia na Wydziale Zarzqdzania
Uniwersytetu Ekonomicznego w Poznaniu, Wydziale Prawa oraz Wydziale Nauk Geograficznych i Geologicznych
Uniwersytetu im. Adama Mickiewicza w Poznaniu. Prace doktorskq zwiqgzang z funduszami strukturalnymi i ich
wptywem na rozwéj regionalny (z wykorzystaniem modelowania ekonometrycznego) obronit na Uniwersytecie
Ekonomicznym w Poznaniu (Wydziat Zarzgdzania, Katedra Mikroekonomii).©W pracy naukowej zajmuje sie
problematykg rozwoju spoteczno-gospodarczego, @raportowaniem finansowym, zrbwnowazonym rozwojem i
funduszami strukturalnymi. Realizuje sie takze na ptaszczyznie dydaktycznej prowadzgc przedmioty ekonomiczne,
finansowe oraz iloséciowe.©®Przebywat na stypendium na Wydziale Nauk Przyrodniczych i Matematycznych

Uniwersytetu w Oslo (Norwegia).

dr Kamil Ogrodnik

Wyktadowca akademicki i aktywny zawodowo ekonomista. Zawodowo zwigzany z sektorem bankowym, jako analityk
korporacyjny. Jest autorem publikacji naukowych oraz wyktadéw z zakresu rachunkowosci i analizy finansowe;j.
Prowadzit liczne zajecia w zakresie przygotowania do egzaminéw zawodowych z zakresu rachunkowosci. Posiada

uprawnienia gtéwnego ksiegowego oraz specjalisty ds. rachunkowosci.

Od 15 lat zwigzany zawodowo z sektorem bankowym, w tym od ponad 10 lat zajmuje sie analizg finansowq i ocenqg
wiarygodnosci kredytowej przedsigbiorstw prowadzqgcych petng ksiegowosé. Doktorat w zakresie finanséw uzyskat w
2018 r. na Wydziale Zarzqgdzania Uniwersytetu Ekonomicznego w Poznaniu. Certyfikowany ksiegowy, w 2008 r.

ukonczyt Pace University (New York).
Eukasz Szymaniak

Wyktadowca, trener biznesu i szkoleniowiec. Kariere zawodowq zwiqgzat z marketingiem i reklamq pracujgc dla takich

firm jak Interia.pl, Grupa Wirtualna Polska, Grupa Karlik i Giacomo Conti. Absolwent Uniwersytetu im. Adama

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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Mickiewicza w Poznaniu na kierunku Stosunki Miedzynarodowe (spec. Gospodarka Swiatowa i Biznes
Miedzynarodowy). Zainteresowania koncentrujg sie na marketingu internetowym, ekonomii behawioralnej,

komunikacji spotecznej oraz personal brandingu.

dr Karolina Oleksa-Marewska

Doktor nauk o zarzgdzaniu, psycholog- ukoniczyta dwie specjalno$ci magisterskie: psychologie kliniczng oraz
psychologie pracy i organizacji. Absolwentka studiéw licencjackich z zarzgdzania, specjalno$¢ International Business.
Dyplomowany trener kompetencji miekkich, cztonek Polskiego Towarzystwa Treneréw Biznesu. Dyplomowany
terapeuta poznawczo-behawioralny- zdobyte umiejetnosci i wiedza pomagajqg w prowadzeniu indywidualnych ses;ji
rozwojowych z menedzerami i pracownikami. Wyktadowca na Uniwersytecie WSB Merito w Poznaniu oraz
Uniwersytetu SWPS w Poznaniu- przeprowadzita juz ponad 1500 godzin dydaktycznych. Autorka ponad 60 artykutéw

z tematyki psychologii, zarzqdzania oraz samodoskonalenia.

Umiejetnosci trenerskie rozwija od 2012 roku, przeprowadzita ponad 500 godzin szkolen i warsztatéw dla firm oraz
instytucji szkolnictwa. Realizowata projekty dla podmiotéw takich jak Zabka, Bridgestone, Miedzynarodowe Targi
Poznanskie, bank PKO SA, Teb Edukacja, a takze dla mikro i matych przedsiebiorstw. Wspétpracuje z firmami
szkoleniowymi takimi jak MM Solution oraz Enterprise Advisors oraz z Instytutem Analiz Spotecznych Quantum jako

ekspert w dziedzinie zarzqgdzania i psychologii oraz TOC Strategy Institute jaoko konsultant i diagnosta organizacyjny.

Maciej Kowalski

Absolwent Uniwersytetu Technicznego w Poznaniu, MBA Nottingham Trent University oraz podyplomowych studiéw
na Uniwersytecie Ekonomicznym w Poznaniu w zakresie zarzqdzania przedsiebiorstwami oraz finansami
przedsiebiorstw. Posiada ponad 20-letnie, praktyczne doswiadczenie zawodowe. Przeszedt petnq Sciezke rozwoju
zawodowego: od sprzedawcy na straganach i serwisanta sprzetu technicznego po funkcje prezesa zarzqgdu $rednich i
duzych organizacji. Dyrektor zarzqdzajqcy, finansowy oraz handlowy wielu firm z kapitatem polskim i zagranicznym.
Specjalizuje sie w zarzgdzaniu strategicznym, finansowym i zarzgdzaniu zmiang. Niezalezny doradca biznesowy w
wielu organizacjach. W kontaktach z uczestnikami, zawsze skoncentrowany na precyzyjnym wyznaczaniu celéw i
realizacji oczekiwan. Praktyk a jednocze$nie pasjonat nowatorskich i tamiqgcych wszelkie schematy, rozwiqgzan
biznesowych. Podstawowym narzedziem poznawczym jest dla niego: prowokacja. Przywddztwo i wiadza (ich blaski i

cienie) to zagadnienia, ktére od paru lat sq obszarem pogtebionych studiéw.

dr Wojciech Laskowski

Wyktadowca komunikacji i trener umiejetnosci miekkich. Ukonczyt dziennikarstwo i komunikacje spoteczng, nastepnie
kontynuowat studia na filozofii. Doktorat obronit z jezykoznawstwa stosowanego. Od 10 lat prowadzi firme doradczo-
szkoleniowq. Specjalizuje sie w coachingu i szkoleniach z zakresu kompetencji psychospotecznych. Wyktada na
réznych uczelniach poznanskich przedmioty z zakresu komunikacji i psychologii. Popularyzator synergologii —

dyscypliny zajmujqcej sie analizqg mowy ciata.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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Ceny dla kandydatéw

Czesne rowne

Wybierajgc ten system ptatnosci cena katalogowa przez caty okres studiéw bedzie taka sama. Jesli korzystasz z

promociji to przystugujgcqg Ci znizke rozliczamy w toku studiéw.

Czesne stopniowane

Ptacisz nizsze raty na pierwszym roku. W ciggu nastepnych lat optata stopniowo wzrasta. Jesli korzystasz z promociji

to przystugujqgcq Ci znizke rozliczamy w toku studiéw.

Elastyczny system oplat

Sam decydujesz, w ilu ratach bedziesz optacaé czesne (1, 2, 10 czy w 12). Pozwoli Ci to efektywniej zarzqdzaé swoim
budzetem. Zwré¢ uwage jednak, ze na Il roku studiéw magisterskich, ptatno$s¢ mozliwa jest do roztozenia na

maksymalnie 10 rat.

Stypendia i dodatkowe znizki

Pamietaj takze, ze mozesz ubiegaé sie zaréwno o takie same stypendia, jakie otrzymujq studenci uczelni publicznych,
jak réwniez unikalne dla naszych studentéw, ktére fundujemy ze $rodkéw wtasnych uczelni. To sposdb na realne

obnizenie czesnego.

Sprawd?. z jakich stypendidw i dodatkowych znizek mozesz skorzystaé.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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https://new-test.merito.pl/poznan/studia-i-szkolenia/studia-ii-stopnia/stypendia-i-znizki
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Niestacjonarne - Gwarantowane czesne stopniowane

Rok nauki Czesne
1rok 5900 zt

1 rata
2 rok 8400 zt
Rok nauki Czesne
1rok 3040 zi

2 raty
2 rok 4325 zi
Rok nauki Czesne
1rok 625 zi

10 rat
2 rok 890 zit
Rok nauki Czesne
1rok 530 zt

12 rat
890 zt

2 rok

(10 rat)

Niestacjonarne - Gwarantowane czesne state

Rok nauki Czesne

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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1rok 6900 zt
1 rata
2 rok 6900 zt
Rok nauki Czesne
1rok 3555 zi

2 raty

2 rok 3555 zi
Rok nauki Czesne
1rok 730 zt

10 rat
2 rok 730 zi
Rok nauki Czesne
1rok 620 zt

12 rat
730 zi

2 rok

(10 rat)

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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Ceny dla absolwentéw WSB i WSB Merito

Czesne rowne

Wybierajgc ten system ptatnosci cena katalogowa przez caty okres studiéw bedzie taka sama. Jesli korzystasz z

promociji to przystugujgcqg Ci znizke rozliczamy w toku studiéw.

Czesne stopniowane

Ptacisz nizsze raty na pierwszym roku. W ciggu nastepnych lat optata stopniowo wzrasta. Jesli korzystasz z promociji

to przystugujqgcq Ci znizke rozliczamy w toku studiéw.

Elastyczny system oplat

Sam decydujesz, w ilu ratach bedziesz optacaé czesne (1, 2, 10 czy w 12). Pozwoli Ci to efektywniej zarzqdzaé swoim
budzetem. Zwré¢ uwage jednak, ze na Il roku studiéw magisterskich, ptatno$s¢ mozliwa jest do roztozenia na

maksymalnie 10 rat.

Stypendia i dodatkowe znizki

Pamietaj takze, ze mozesz ubiegaé sie zaréwno o takie same stypendia, jakie otrzymujq studenci uczelni publicznych,
jak réwniez unikalne dla naszych studentéw, ktére fundujemy ze $rodkéw wtasnych uczelni. To sposdb na realne

obnizenie czesnego.

Sprawd?, z jakich stypendidw i dodatkowych znizek mozesz skorzystaé.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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https://new.merito.pl/poznan/studia-i-szkolenia/studia-ii-stopnia/stypendia-i-znizki

UNIWERSYTET
WSB MERITO
POZNAN

Niestacjonarne - Gwarantowane czesne stopniowane

Rok nauki Czesne
1rok 5900 zt

1 rata
2 rok 8400 zt
Rok nauki Czesne
1rok 3040 zi

2 raty
2 rok 4325 zi
Rok nauki Czesne
1rok 625 zi

10 rat
2 rok 890 zit
Rok nauki Czesne
1rok 530 zt

12 rat
890 zt

2 rok

(10 rat)

Niestacjonarne - Gwarantowane czesne state

Rok nauki Czesne

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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UNIWERSYTET

WSB MERITO
POZNAN
1rok 6900 zt
1 rata
2 rok 6900 zt
Rok nauki Czesne
1rok 3555 zi

2 raty

2 rok 3555 zi
Rok nauki Czesne
1rok 730 zt

10 rat
2 rok 730 zi
Rok nauki Czesne
1rok 620 zt

12 rat
730 zi

2 rok

(10 rat)

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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Ceny dla kandydatéw z zagranicy

Czesne rowne

Wybierajgc ten system ptatnosci cena katalogowa przez caty okres studiéw bedzie taka sama. Jesli korzystasz z

promociji to przystugujgcqg Ci znizke rozliczamy w toku studiéw.

Elastyczny system oplat

Sam decydujesz, w ilu ratach bedziesz optacaé czesne (1, 2, 10 czy w 12). Pozwoli Ci to efektywniej zarzqdzaé swoim
budzetem. Zwré¢ uwage jednak, ze na Il roku studiéw magisterskich, ptatno$éé mozliwa jest do roztozenia na

maksymalnie 10 rat.

Wybierz system ptatnosci dopasowany do Ciebie.

Niestacjonarne - Gwarantowane czesne state

Rok nauki Czesne
1rok 6900 zt

1 rata
2 rok 6900 zt
Rok nauki Czesne
1rok 3555 zt

2 raty
2 rok 3555 zt

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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Rok nauki Czesne

1rok 730 zi

10 rat

2 rok 730 zt
Rok nauki Czesne
1rok 620 zt
12 rat
730 zi
2 rok
(10 rat)

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.

18



