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1

Kierunek: Marketing i sprzedaż

Strategie i techniki sprzedaży
Forma studiów: Niestacjonarne Stacjonarne

Sposób realizacji studiów: Hybrydowe

TORUŃ OD MARCA

Program studiów
Program studiów obejmuje przedmioty kierunkowe, realizowane przez wszystkich studentów oraz przedmioty

specjalnościowe indywidualnie dobrane do poszczególnych specjalności, które możesz wybrać.

Przedmioty realizowane w ramach specjalności:

Sprzedaż B2B i B2C 

E-commerce i handel elektroniczny 

Sprzedaż w branży usługowej 

Tworzenie ofert sprzedażowych 

Zarządzanie relacjami z klientami 

Przywództwo i menadżer sprzedaży 

Promocja sprzedaży
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