Marketing i sprzedaz

- Kierunek - studia Il stopnia

Hybrydowe ODPAZDZIERNIKA Studia magisterskie

Co zyskujesz, studiujac marketing i sprzedaz w
WSB Merito?

Studia na tym kierunku mozesz realizowaé w formie stacjonarnej lub niestacjonarnej.

W formie stacjonarnej z wyktadowcq oraz kolezankami i kolegami z grupy spotykasz sie w salach wyktadowych, na

zajeciach prowadzonych w ciqgu tygodnia - zwyczajowo sqg to 3 lub 4 dni w tygodniu.

W formie niestacjonarnej z wyktadowca oraz kolezankami i kolegami z grupy spotykasz sie w salach

wyktadowych, na zajeciach prowadzonych w weekendy, srednio co drugi weekend.

Studia na tym kierunku zrealizujesz w sposéb hybrydowy:

wyktady realizowane sq zdalnie przy uzyciu aplikacji MS Teams,

¢wiczenia, konwersatoria i lektoraty odbywajqg sie w salach wyktadowych.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy
warszawa a studentem zawierana jest w formie pisemnej.



Studia na kierunku Marketing i Sprzedaz Il stopnia umozliwiajg uzupetnienie wiedzy marketingowej zdobytej na
studiach pierwszego stopnia. Oferowane specjalnosci sq zgodne z zapotrzebowaniem rynku pracy, a potgczenie teorii
z praktykqg biznesowq pozwala na rozwijanie praktycznego podejscia i wykorzystanie zdobytej wiedzy w realnych

sytuacjach zawodowych.

Studia Il stopnia trwajg dwa lata (4 semestry) i po ukoiczeniu ich otrzymasz dyplom magistra.

Na studiach zdobedziesz wiedze z zakresu tworzenia i zarzqdzania innowacyjnymi produktami, wykorzystujgcymi
bogate zasoby danych. Poznasz nowoczesne metody zarzgdzania zespotami marketingowymi, oparte na
naukowych badaniach i praktycznych zastosowaniach. Przeanalizujesz profile wspétczesnych konsumentéw,
uwzgledniajqc ich zmieniajqce sie nawyki zakupowe w kontekscie réznych kanatéw dystrybucji i strategii
marketingowych. Dzieki temu rozwiniesz umiejetnosé kreowania innowacyjnych produktéw, opartych na

obszernych danych biznesowych oraz zaawansowanych analizach.

Studia na tym kierunku nauczq cie takze skutecznego zarzgdzania interakcjami miedzy markqg a konsumentem,
umozliwiajgc tworzenie satysfakcjonujgcych doswiadczen dla klientéw. Otrzymasz solidne podstawy do pracy w
agencjach reklamowych, marketingowych i digitalowych, a takze w dziale sprzedazy réznego rodzaju
przedsiebiorstw. Dzigki praktycznym projektom i case studies bedziesz mégt/a rozwijaé umiejetnoséci niezbedne do

skutecznego funkcjonowania na konkurencyjnym rynku pracy.

Na zajeciach spotkasz doswiadczonych praktykéw z branzy marketingu, sprzedazy i PR. W trakcie licznych
wyktaddw otwartych, spotkan z przedstawicielami firm partnrskich, webinaréw bedziesz mie¢ okazje zdobyé wiedze i

doswiadczenie od ekspertow.

Czes¢ wyktadéw odbywa sie w jezyku angielskim, co stanowi doskonatq okazje do sprawdzenia swojego poziomu
znajomosci jezyka oraz poszerzenia stownictwa zwigzanego z branzg. Jest to niezbedna kompetencja dla oséb
planujgcych prace w obszarze marketingu i sprzedazy, poniewaz umozliwia lepsze zrozumienie zagadnien oraz

efektywnqg komunikacje w miedzynarodowym $rodowisku biznesowym.
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Podczas zajeé nauczysz sie praktycznej obstugi nowoczesnych narzedzi marketingowych — programéw
monitorujgcych dziatania w Internecie oraz poza nim, systeméw zarzqgdzania sprzedazq i relacjami z klientami,
menedzeréw reklam, programéw do tworzenia grafik, biur prasowych off- ionline i wielu innych. Poznasz tajniki

tworzenia interesujgcego contentu.

Wizyty studyjne sq integralng czescig naszego praktycznego programu edukacyjnego. Podczas wizyty studyjnej u
partnera biznesowego bedziesz miat niepowtarzalng okazje do poznania organizacji, wzbogacenia swojej teoretycznej
wiedzy zdobytej na zajeciach o praktyczne doswiadczenia. Udziat w wizycie studyjnej moze réwniez stanowié

doskonatq okazje dla Ciebie do nawigzania biznesowych relacji z potencjalnym pracodawcg.

ZOBACZ WIECEJ

Nasza oferta odpowiada na wyzwania wspdtczesnego rynku pracy, rozwijajgc kluczowe kompetencje przysztosci.
W trakcie zaje¢ zdobedziesz praktyczne umiejetnosci, takie jak wspétpraca w zespole, planowanie kariery
zawodowej oraz rozwigzywanie probleméw interdyscyplinarnych. Oferujemy mozliwoéé zdobycia praktycznej wiedzy

branzowej poprzez udziat w projektach semestralnych i miedzykierunkowych.

Jako student WSB Merito, masz dostep do wsparcia Biura Karier i Praktyk, ktére pomoze Ci w tworzeniu CV oraz
przygotowaniach do rozméw kwalifikacyjnych. Dodatkowo, uczestniczqc w bezptatnych warsztatach, rozwijasz

umiejetnosci interpersonalne, co utatwi Ci start na rynku pracy.

Otrzymasz takze dostep do JobTeasera, portalu kariery i ofert pracy. To miejsce, gdzie pracodawcy szybko dodajqg
oferty pracy i kontaktujq sie ze studentami. Ponadto, weZmiesz udziat w targach pracy WSB Merito JobPoint, gdzie
zapoznasz sie z ofertqg stazy, praktyk i pracy w renomowanych firmach polskich i zagranicznych, bedgcych naszymi

partnerami biznesowymi.

ZOBACZ WIECEJ

Kierunek marketing i sprzedaz to idealny wybér dla oséb, ktére chcq pracowaé w agencjach reklamowych,
marketingowych, digitalowych i 360, a takze w domach mediowych, jak réwniez w szeroko pojetym sektorze

sprzedazowym. Marketing i sprzedaz to studia dla tych, ktérych cechuje duza kreatywnosé, wyobraznia i otwartosé
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https://www.merito.pl/warszawa/strefa-studenta/biuro-karier-i-praktyk/wizyty-studyjne
https://www.merito.pl/warszawa/strefa-studenta/biuro-karier-i-praktyk/platforma-jobteaser

na innych ludzi.

Nasz program to niezwykle fascynujgca podréz w swiat nowoczesnych rozwigzan marketingowo-sprzedazowych,

gdzie teoria przechodzi w praktyke. Co to oznacza dla Ciebie? Mozliwo$é natychmiastowego wykorzystania zdobytej

wiedzy w rzeczywistych sytuacjach biznesowych. Dotgcz do nas, aby doswiadczyé unikatowej edukacji, ktéra

otworzy Ci drzwi do $wiata biznesu!

Katarzyna Tatarkiewicz

opiekun kierunku Marketing i sprzedaz
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Skuteczne i Innowacyjne
nowoczesne strategie zarzqdzanie relacjami
marketingowe sprzedazowymi

Zobacz specjalnos$ci na tym kierunku

od 561 zt 5952
Najnizsza cena z ostatnich 30 dni:
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Customer experience 561 zt
Hybrydowe

od 561 zt 5952
Najnizsza cena z ostatnich 30 dni:
561 zt

Grywalizacja w marketingu i sprzedazy
Hybrydowe

od 561 zt 595

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni:
561 zt

Marketing w cyfrowej transformacji
Hybrydowe

od 561 zt 595

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni:
561 zt

Sprzedaz w innowacyjnym przedsiebiorstwie
Hybrydowe

od 561 zt 5954

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni:
561 zt

Zarzqgdzanie produktem
Hybrydowe

Program studiéw

Program studiéw obejmuje przedmioty kierunkowe, realizowane przez wszystkich studentéw oraz przedmioty

specjalnosciowe indywidualnie dobrane do poszczegdlnych specjalnosci, ktére mozesz wybraé.

Przedmioty specjalnosciowe

Analiza trendéw marketingowych

Content marketing i storytelling
E-commerce

Innowacje w ustugach

Kampanie reklamowe

Kreatywnosé¢ w sprzedazy — design thinking
Marketing mobilny

Marketing relacyjny CRM i automatyzacja
Merchandising

Obstuga klienta — tworzenie relacji
Planowanie i realizacja kampanii reklamowej
Planowanie strategiczne w organizacji
Public Relations w Internecie

Social media marketing

Spoteczna odpowiedzialnosé biznesu
Strategie komunikacji marki i zarzgdzanie markq

Struktury i strategie w handlu

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy
warszawa a studentem zawierana jest w formie pisemnej.



Ustugi internetowe
Zarzgdzanie decyzjami konsumentow

Zarzgdzanie innowacjami

Przedmioty kierunkowe

Analiza rynku i konkurencji
Badania marketingowe i statystyka
BHP

Global marketing

Jezyk obcy (angielski/niemiecki)
Komunikacja interpersonalna
Logistyka marketingowa
Marketing B2B

Metodyka pracy projektowej
Mikroekonomia

Negocjacje w biznesie

Ochrona wtasnosci intelektualnej
Public Relations

Praktyka zawodowa

Prawo handlowe

Promocja w sprzedazy
Przedsiebiorczos¢ i rozwdj biznesu
Psychologia w marketingu
Reklama i marketing online
Socjologia biznesu

Strategie sprzedazy i marki
Techniki sprzedazy

Trendy w marketingu

Wyzwania rynku pracy
Zachowania konsumentéw
Zarzqgdzanie ceng i dystrybucjq
Zarzqdzanie organizacjq
Zarzqgdzanie produktem
Zarzqgdzanie zespotem

Zintegrowane komunikowanie marki
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Wykladowcy

Katarzyna Tatarkiewicz

Wspiera managerdéw i cate przedsiebiorstwa w codziennych dziataniach, aby skutecznie osiggaty wyznaczone sobie
cele. Rebranding, wsparcie marketingowe sprzedazy, proces zmiany, motywowania pracownikéw czy employer
branding — to przyktadowe pola dziatan, w ktérych sie specjalizuje. W trakcie pracy zawsze pokazuje omawiany

proces z dwéch perspektyw — od strony indywidualnego cztowieka oraz firmy.

Wspiera kadre zarzgdczqg takze we wprowadzaniu programéw wellbeingowych do struktur firmy, w elastycznej ich
modyfikacji w celu osiggniecia maksimum zysku z posiadanego kapitatu ludzkiego z przetozeniem na finansowe
wyniki firmy. Wskazuje managementowi kierunki wyjscia w problemach zarzqgdczych zwigzanych ze zmieniajgcymi sie
oczekiwaniami pracownikéw wobec zwierzchnikéw i pracodawcéw. Doradza z dziedziny budowy wizerunku wtasnego,

marek oraz przedsiebiorstw.

Ukonczyta filologie polskg na Uniwersytecie Warszawskim oraz studia podyplomowe z obszaru marketingu w Szkole
Gtéwnej Handlowej. Trenerka i autorka artykutéw z tematyki biznesowej oraz psychologicznych aspektéw

zachodzgcych proceséw na rynku pracy.
dr Artur Kwasek

towiczanin. Absolwent Szkoty Gtéwnej Handlowej w Warszawie. W 2008 obronit doktorat z ekonomii w zakresie z
nauk o zarzgdzaniu na Wydziale Organizaciji i Zarzqdzania Politechniki £édzkiej, piszqgc dysertacje na temat

»Efektywnosciowych modeli zarzgdzania w warunkach gospodarki opartej na wiedzy”.

Prace naukowo-dydaktyczng rozpoczgt w roku 1994 w Wyzszej Szkole Zarzgdzania / Polish Open University w
Warszawie, gdzie przez 20 lat przeszedt wszystkie szczeble i stopnie kariery akademickiej, od asystenta do dziekana.
Tu poznat: metodyke otwartego i aktywnego ksztatcenia (ang. open and active learning), konieczno$é tqcznia nauki i
praktyki biznesu, zajecia warsztatowe, standardy naukowe i akademickie oparte na najlepszych $§wiatowych
wzorcach, afiliacje i walidacje programéw przez brytyjskie uniwersytety Thames Valley University i Oxford Brookes

University.

Po witqgczeniu uczelni POU w struktury Grupy Uczelni VISTULA, kontynuowat prace zawodowq na stanowisku
badawczo - dydaktycznym w Instytucie Zarzqgdzania, na Wydziale Biznesu i Stosunkéw Miedzynarodowych, Akademii

Finansdéw i Biznesu.
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Od roku 2018 jest wspdtorganizatorem i koordynatorem pierwszych w Polsce studiéw doktoranckich dla menadzerdéw
ochrony zdrowia realizowanych w ramach projektu NCBR (InterDoktorMen), na Wydziale Nauk o Zdrowiu

Uniwersytetu Medycznego w todzi. Projekt ten realizowany jest pod kierownictwem prof. Michata Marczaka. Prowadzi
zajecia dla UTH w Warszawie i WSB Merito w Warszawie. Prywatnie zajmuje sie podrézami, nurkowaniem i sadzeniem

laséw.
dr Dominik Sieradzki

Doktor w dyscyplinie ekonomia i finanse, menedzer kierunku finanse i rachunkowo$¢, adiunkt w WSB Merito w

Warszawie.

Absolwent informatyki i ekonometrii na Wydziale Zastosowan Informatyki i Matematyki Szkoty Gtéwne;j
Gospodarstwa Wiejskiego w Warszawie oraz studiéw licencjackich na kierunku matematyka na Wydziale
Matematyczno-Przyrodniczym Uniwersytetu Kardynata Stefana Wyszynskiego w Warszawie. Stopierh doktora z
ekonomii i finanséw nadany w Instytucie Ekonomii i Finanséw Szkoty Gtéwnej Gospodarstwa Wiejskiego w Warszawie
w 2021 roku. Prowadzit zajecia w Szkole Gtéwnej Gospodarstwa Wiejskiego oraz na Warszawskim Uniwersytecie
Medycznym, a od 2021 roku prowadzi zajecia w WSB Merio w Warszawie.

Autor i wspdtautor 10 publikacji naukowych. Brat aktywny udziat w ponad 20 konferencjach naukowych-krajowych,

miedzynarodowych, zagranicznych oraz seminariach naukowych.

Oproécz dziatalnosci badawczo-dydaktycznej od 2012 roku pracuje w sektorze bankowym, od 2017 roku w obszarze

modeli ryzyka.

dr Beata Mazurek-Kucharska

Doktor psychologii, Prodziekan ds. jakosci ksztatcenia na Wydziale Przedsiebiorczosci i Innowacji w Uniwersytecie
WSB Merito Warszawa, cztonek Rady Akademickiej Uniwersytetu WSB Merito w Poznaniu, wyktadowczyni i

promotorka prac dyplomowych.

Absolwentka studiéw magisterskich na kierunku Psychologia w Uniwersytecie im. Marii Curie-Sktodowskiej w Lublinie
— specjalno$é: neuropsychologia. Doktorat z zakresu psychologii eksperymentalnej uzyskata w Katolickim

Uniwersytecie Lubelskim.

Ma doswiadczenie menedzerskie w strukturach akademickich oraz kompetencje menedzerskie i eksperckie zdobyte w
licznych miedzynarodowych i polskich projektach badawczych, biznesowych i spotecznych, realizowanych m.in. na
zlecenie Komisji Europejskiej, Solidarity Fund PL, Polskiej Agencji Rozwoju Przedsiebiorczosci, administracji

panstwowej, instytucji rynku pracy.
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Posiada ponad 25. letnie doswiadczenie trenerskie; prowadzi m.in. szkolenia i treningi in-company dla kilku sektoréw
gospodarki, instytucji finansowych, przedsiebiorstw innowacyjnych.

Wyktadowczyni, koordynatorka modutu Manageriala Skills oraz promotorka projektéw koncowych na studiach MBA
(University of Central Lancashire, Lubelska Szkota Biznesu) oraz na studiach podyplomowych w Szkole Gtéwnej

Handlowej w Warszawie. Autorka ponad 80 publikacji naukowych.

Agnieszka Nowakowska - Twardowska

Praktyk Public Relations, medioznawca.
Od dwéch dekad zwiqzana z branzg doradztwa komunikacyjnego. Prowadzita projekty z zakresu komunikacji

korporacyjnej, CSR oraz PR produktowego dla kilkudziesieciu marek.

Absolwentka Wydziatu Dziennikarstwa i Nauk Politycznych Uniwersytetu Warszawskiego, specjalno$é Marketing
Medialny i PR. Doktorantka Wydziatu Dziennikarstwa i Bibliologii Uniwersytetu Warszawskiego.
Inicjatorka i opiekun kota naukowego dla Studentéw Uniwersytetu WSB Merito Warszawa — Koto Naukowe Rozwoju

Lideréw Biznesu.

Dorota Szczakowska

Odbuyta studia doktoranckie w Szkole Gtéwnej Handlowej w Warszawie, w dziedzinie: nauki ekonomiczne, w

dyscyplinie: nauki o zarzgdzaniu. Obecnie jest w trakcie badan i pisania pracy doktorskiej w katedrze Logistyki.

Jest praktykiem specjalizujgcym sie w optymalizaciji tancuchéw dostaw oraz w reengineeringu proceséw
logistycznych. Interesuje sie zarzgdzaniem projektami na styku tancucha dostaw oraz IT. Posiada miedzynarodowe
doswiadczenie w zarzgdzaniu tancuchem dostaw w firmach produkcyjnych. W ostatnich latach odpowiadata za dziat
rozwoju aplikacji Logistycznych w Jeronimo Martins Polska (Biedronka). Obecnie zarzqdza dziatem rozwoju Logistyki

w Empiku.

20 o

Matgorzata Wéjcik

Skuteczny, ceniony menedzer, praktyk biznesu, doswiadczona konsultantka i trenerka, z ponad 25-letniq praktykag
zawodowaq. Pasjonatka strategicznego zarzgdzania kapitatem ludzkim, z nieustajgco uzupetniang wiedzq i praktykg w
zarzgdzaniu kazdym aspektem cyklu zycia pracownika w organizacji. Doswiadczenie zdobywane w ztozonych
miedzynarodowych strukturach w branzach: farmaceutycznej, FMCG, bankowosci i finansach, telekomunikacyjne;j.

Organizacjach globalnych, zatrudniajgcych do 3.500 pracownikéw oraz firmach polskich, w tym opartych o
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strukture wtascicielskq.

Certyfikowany coach, mentor, facylitator, mediator spraw pracowniczych, rekruter, asesor (AC/DC).

Trener kompetencji migkkich i wystgpien publicznych. Wyktadowca akademicki.

Mistrzyni Polski Przeméwien Publicznych z roku 2018, tytut nadawany przez organizacje Toastmasters International.

Talenty Gallupa: Achiever, Maximizer, Strategic, Relator, Learner.
dr Zdzistaw Zasada

Stopien naukowy: Doktor nauk ekonomicznych 1986 Szkota Gtéwna Planowania i Statystyki /Szkota Gtéwna
Handlowa/

Doswiadczenie i dorobek dydaktyczny: Praca dydaktyczna w szkolnictwie wyzszym O0d 1977 roku tylko i wytgcznie w
obszarze ekonomii i nauk pokrewnych.

Prowadzone przedmioty: Ekonomia menedzerska, Mikroekonomia, Makroekonomia, Ekonomia miedzynarodowa,
Gospodarowanie nieruchomos$ciami

Grupy dyplomantéw: Studia magisterskie i licencjackie
Rafat Pierzchlewicz

Praktyk biznesu w obszarach finanséw, operacji i sprzedazy z miedzynarodowym doswiadczeniem na stanowiskach
zarzgdczych, jest absolwentem Politechniki Warszawskiej oraz pierwszego rocznika Szkoty Biznesu Politechniki
Warszawskiej. Od wielu lat doswiadczeniem swoim wspiera rodzime przedsiebiorstwa w podnoszeniu ich efektywnosci
operacyjnej i finansowej. Doswiadczenie zawodowe zdobywat w dziatach finansowych firmy Ford Motor Company, w
Polsce jako Dyrektor Finansowy, oraz w europejskich centralach firmy w Niemczech i Anglii. W Polsce odpowiadat
miedzy innymi za sprzedaz samochodéw marki Ford oraz za polityke cenowqg w latach 1999 i 2000. W Niemczech
nadzorowat finanse i marketing w norweskim startupie wdrazajgcym samochody elektryczne TH!NKcity. W Anglii, w
latach 1995-1996 brat udziat w pracach zespotu projektowego samochodu marki Ford Focus, ktéry zostat
samochodem roku w Europie (1999) i Stanach Zjednoczonych (2000). Nastepnie od 2003 roku brat udziat w
strategicznych projektach Forda zwiqgzanych z zakupem zaktadéw produkcyjnych i pozyskiwaniem partneréw
zewnetrznych do wspdlnych inwestycji w Polsce i Rumunii. Po powrocie do Polski w 2008 roku przez 8 lat zwigzany
byt z rynkiem funduszy inwestycyjnych i ubezpieczeniowych ING, a nastepnie Nationale Nederlanden, gdzie
nadzorowat miedzynarodowe zespoty w 7 krajach Europy Wschodniej i Srodkowe]j w obszarach zarzqdzania aktywami
finansowymi. Wieloletni przedsiebiorca i wspétzatozyciel funduszu venture capital, zasiadajgcy w zarzqgdach i radach

nadzorczych spétek, doradza zespotom startupowym w pozyskiwaniu funduszy od inwestoréw prywatnych.
dr Edyta tyszkowska

Medioznawca, rzecznik prasowy instytutu badawczego AGB Nielsen Media Research zajmujqcego sie elektronicznym
pomiarem widowni telewizyjnej. Realizowata projekty, ktérych rezultatem byty miedzy innymi publikacje raportéw
telewizyjnych 2002-2008 czy moda na reality show w telewizji. Jest autorkg wielu artykutéw eksperckich w prasie

branzowej dotyczgcych telewizji, programéw telewizyjnych, kanatéw tematycznych. Jej zainteresowania naukowe

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy
warszawa a studentem zawierana jest w formie pisemnej.



dotyczg problematyki tozsamosci, ptci i rodzaju, wptywu telewizji na cztowieka, pedagogiki mediéw, psychologii
rozwoju i socjologii. Wyniki swoich badan prezentowata na licznych konferencjach krajowych. W swej karierze
zawodowej byta zwigzana miedzy innymi z miedzynarodowq firmq konsultingowqg Ernst & Young i magazynem

kobiecym ,,Twdj Styl”.
Prof. dr hab. Jerzy Bogdanienko

Specjalizuje sie w teorii zarzqgdzania i organizacji, zarzqdzaniu innowacjami oraz zarzgdzaniu $rodowiskowym. Nalezy
do pierwszych polskich ekonomistéw, ktérzy juz w latach 80. badali odnawialne Zrédta energii. Analizowat takze
ekonomiczne aspekty transformacji energetyki, wykorzystanie innowacji do wspierania zréwnowazonego rozwoju

oraz spoteczng odpowiedzialno$¢ biznesu.

Partnerzy kierunku

b

PriyData
Consult

arkonosy,

AmRest SSEPP @ ewl

CWT Careers

Zasady rekrutaciji

Studentem studidéw Il stopnia na kierunku Marketing i sprzedaz mozesz zostaé po ukonczeniu studiéw | stopnia
(licencjackie, inzynierskie) lub jednolitych studiéw magisterskich. O przyjeciu na studia decyduje kolejno$é zgtoszen

oraz ztozenie kompletu dokumentéw i spetnienie wymogéw wynikajgcych z zasad rekrutaciji.

Poznaj zasady rekrutacji i zapisz sie na studia w 5 prostych krokach.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy
warszawa a studentem zawierana jest w formie pisemnej.
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Ceny dla kandydatéw

Czesne réwne

Wybierajgc ten system ptatnosci cena katalogowa przez caty okres studiéw bedzie taka sama. Jesli korzystasz z

promociji to przystugujgcqg Ci znizke rozliczamy w toku studiéw.

Czesne stopniowane

Ptacisz nizsze raty na pierwszym roku. W ciggu nastepnych lat optata stopniowo wzrasta. Jeéli korzystasz z promociji

to przystugujqgcq Ci znizke rozliczamy w toku studiéw.

Elastyczny system optat

Sam decydujesz, w ilu ratach bedziesz optacaé czesne (1, 2, 10 czy w 12). Pozwoli Ci to efektywniej zarzqdzaé swoim
budzetem. Zwré¢ uwage jednak, ze na |l roku studiéw magisterskich, ptatno$s¢ mozliwa jest do roztozenia na

maksymalnie 10 rat.

Stypendia i dodatkowe znizki

Pamietaj takze, ze w WSB Merito mozesz ubiega¢ sie zaréwno o takie same stypendia, jakie otrzymujq studenci
uczelni publicznych, jak réwniez unikalne dla studentéw WSB Merito, ktére fundujemy ze $rodkéw wiasnych

uniwersytetu. To sposéb na realne obnizenie czesnego.

SPRAWDZ, Z JAKICH STYPENDIOW | ZNIZEK MOZESZ SKORZYSTAC

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy
warszawa a studentem zawierana jest w formie pisemnej.
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https://www.merito.pl/warszawa/studia-i-szkolenia/studia-ii-stopnia/stypendia-i-znizki

Stacjonarne - Gwarantowane czesne state

Rok nauki Czesne
1rok 7200 zi 7600z
1 rata
2 rok 7200 zt 7600zt
Rok nauki Czesne
1rok 3715 zt 3915=
2 raty
2 rok 3715 zt 3915zt
Rok nauki Czesne
1rok 765 zi 805=
10 rat
2 rok 765 zt 805z
Rok nauki Czesne

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy
warszawa a studentem zawierana jest w formie pisemnej.
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1rok 651 zt 685z
12 rat
765 zi 805zt
2 rok
(10 rat)
Stacjonarne - Gwarantowane czesne stopniowane
Rok nauki Czesne
1 rok 6200 zt 6600zt
1 rata
2 rok 8700 zt 9100zt
Rok nauki Czesne
1rok 3200 zt 3400zt
2 raty
2 rok 4485 zt 4685zt
Rok nauki Czesne
1 rok 660 zt 700zt
10 rat
2 rok 925 zt 965z
Rok nauki Czesne

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy
warszawa a studentem zawierana jest w formie pisemnej.
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1rok

12 rat

2 rok

Niestacjonarne - Gwarantowane czesne state

Rok nauki

1rok

1 rata
2 rok

Rok nauki
1rok
2 raty
2 rok
Rok nauki
1rok

10 rat

2 rok

Rok nauki

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy

warszawa a studentem zawierana jest w formie pisemnej.

561 zt 595z

925 zt 965zt
(10 rat)

Czesne

7200 zit 7600-=t

7200 zt 7600z

Czesne

3715 zt 3915z

3715 zi 3915z

Czesne

765 zt 805zt

765 zi 805z

Czesne
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1rok 651 zt 685z
12 rat
765 zi 805zt
2 rok
(10 rat)

Niestacjonarne - Gwarantowane czesne stopniowane

Rok nauki Czesne
1rok 6200 zt 6600zt
1 rata
2 rok 8700 zi 9100z
Rok nauki Czesne
1rok 3200 zi 3400zt
2 raty
2 rok L4485 zI 4685 =
Rok nauki Czesne
1rok 660 zi 700zt
10 rat
2 rok 925 zt 965z
Rok nauki Czesne

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy
warszawa a studentem zawierana jest w formie pisemnej.
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1rok 561 zt 595zt

12 rat

925 zt 965zt
(10 rat)

2 rok

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy
warszawa a studentem zawierana jest w formie pisemnej.
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Ceny dla kandydatéw z zagranicy

Czesne réwne

Wybierajgc ten system ptatnosci cena katalogowa przez caty okres studiéw bedzie taka sama. Jesli korzystasz z

promociji to przystugujgcqg Ci znizke rozliczamy w toku studiéw.

Stacjonarne - Gwarantowane czesne state

Rok nauki Czesne
1rok 7200 zi 7600z
1 rata
2 rok 7200 zt 7600z
Rok nauki Czesne
1rok 3715 zt 3915=
2 raty
2 rok 3715 zt 3915zt
Rok nauki Czesne
1rok 765 zl 805zt
10 rat
2 rok 765 zi 805z

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy
warszawa a studentem zawierana jest w formie pisemnej.



Rok nauki

1rok

12 rat

2 rok

Niestacjonarne - Gwarantowane czesne state

Rok nauki
1rok

1 rata
2 rok

Rok nauki
1rok

2 raty

2 rok

Rok nauki
1rok

10 rat

2 rok

Rok nauki

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy

warszawa a studentem zawierana jest w formie pisemnej.

Czesne

651 zt 685z

765 zt 805z
(10 rat)

Czesne

7200 zit 7600zt

7200 zt 7600z

Czesne

3715 zt 3915z

3715 zt 3915z

Czesne

765 zt 805zt

765 zt 805zt

Czesne
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1rok 651 zt 685z

12 rat

765 zi 805zt
(10 rat)

2 rok

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy
warszawa a studentem zawierana jest w formie pisemnej.
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Ceny dla absolwentéw WSB i WSB Merito

Czesne réwne

Wybierajgc ten system ptatnosci cena katalogowa przez caty okres studiéw bedzie taka sama. Jesli korzystasz z

promociji to przystugujgcqg Ci znizke rozliczamy w toku studiéw.

Czesne stopniowane

Ptacisz nizsze raty na pierwszym roku. W ciggu nastepnych lat optata stopniowo wzrasta. Jeéli korzystasz z promociji

to przystugujqgcq Ci znizke rozliczamy w toku studiéw.

Elastyczny system optat

Sam decydujesz, w ilu ratach bedziesz optacaé czesne (1, 2, 10 czy w 12). Pozwoli Ci to efektywniej zarzqdzaé swoim
budzetem. Zwré¢ uwage jednak, ze na |l roku studiéw magisterskich, ptatno$s¢ mozliwa jest do roztozenia na

maksymalnie 10 rat.

Stypendia i dodatkowe znizki

Pamietaj takze, ze w WSB Merito mozesz ubiega¢ sie zaréwno o takie same stypendia, jakie otrzymujq studenci
uczelni publicznych, jak réwniez unikalne dla studentéw WSB Merito, ktére fundujemy ze $rodkéw wiasnych uczelni.
To sposdb na realne obnizenie czesnego.

Sprawdz, z jakich stypendiéw i dodatkowych znizek mozesz skorzystaé.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy
warszawa a studentem zawierana jest w formie pisemnej.
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https://www.merito.pl/warszawa/studia-i-szkolenia/studia-ii-stopnia/stypendia-i-znizki

Stacjonarne - Gwarantowane czesne state

Rok nauki Czesne
1rok 7000 zt 7600z
1 rata
2 rok 7000 zt 7600zt
Rok nauki Czesne
1rok 3615 zi 3915zt
2 raty
2 rok 3615 zt 3915=
Rok nauki Czesne
1rok 745 zt 805z
10 rat
2 rok 745 zl 805zt
Rok nauki Czesne
1rok 635 zt 685zt
12 rat
745 zt 805=t
2 rok
(10 rat)

Stacjonarne - Gwarantowane czesne stopniowane

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy
warszawa a studentem zawierana jest w formie pisemnej.
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Rok nauki Czesne

1rok 6000 zt 6600zt
1 rata
2 rok 8500 zi 9100z
Rok nauki Czesne
1rok 3100 zt 3400zt
2 raty
2 rok 4385 zt 4685z
Rok nauki Czesne
1rok 640 zi 700zt
10 rat
2 rok 905 zi 965z
Rok nauki Czesne
1rok 545 zi 595=
12 rat
905 zl 965zt
2 rok
(10 rat)

Niestacjonarne - Gwarantowane czesne state

Rok nauki Czesne

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy
warszawa a studentem zawierana jest w formie pisemnej.
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1rok 7000 zt 7600zt

1 rata
2 rok 7000 zi 7600zt
Rok nauki Czesne
1rok 3615 zi 3915=
2 raty
2 rok 3615 zi 3915z
Rok nauki Czesne
1rok 745 zl 805zt
10 rat
2 rok 745 zt 805=
Rok nauki Czesne
1rok 635 zt 685zt
12 rat
745 zt 805=
2 rok
(10 rat)

Niestacjonarne - Gwarantowane czesne stopniowane

Rok nauki Czesne

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy
warszawa a studentem zawierana jest w formie pisemnej.
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1rok 6000 zt 6600zt

1 rata
2 rok 8500 zi 9100zt
Rok nauki Czesne
1rok 3100 zt 3400zt
2 raty
2 rok 4385 zt 4685zt
Rok nauki Czesne
1rok 640 zi 700zt
10 rat
2 rok 905 zt 965zt
Rok nauki Czesne
1rok 545 zi 595z
12 rat
905 zl 965zt
2 rok
(10 rat)

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy
warszawa a studentem zawierana jest w formie pisemnej.
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