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Forma studiéw: Niestacjonarne
Sposdb realizacji studiéw: Tradycyjne
WROCLAW 2 semestry Rekrutacja zakoriczona

Program studiow

Program studiéw podyplomowych na kierunku wystgpienia publiczne i przywédztwo w biznesie na Uniwersytecie WSB

Merito we Wroctawiu.
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Liczba miesiecy nauki: 9 Liczba godzin: 168 Liczba zjazdéw: 11 Liczba semestréw: 2

PODSTAWY WYSTAPIEN PUBLICZNYCH (8 godz.)

. Wyznaczanie ogélnego i szczegétowego celu wystgpienia
. Kreatywne techniku tworzenia wystgpien publicznych

. Tworzenie struktury nowoczesnej prezentacji

. Skuteczne techniki radzenia sobie z tremqg

. Efektywne sposoby zapamietywania wystgpien

Dzieki temu modutowi postawisz pierwsze kroki w wystgpieniach publicznych. Nauczysz sie sprawnie konstruowaé
wystqgpienia publiczne i osiggaé cele wazne dla Ciebie i Twojej organizacji. Sprawdzone techniki pozwolg Ci na
efektywne zapamietanie i wygtaszanie krétkich, srednich i dtugich wystqpien, dzieki czemu ze spokojem bedziesz w

stanie przekazaé to, na czym Ci zalezy.

NETWORKING | AUTOPREZENTACJA (4 godz.)

. Networking, jako narzedzie do budowania trwatych relacji biznesowych

. Autoprezentacja siebie i firmy

Dzieki temu modutowi przeéwiczysz tatwy sposéb nawigzywania pierwszego kontaktu i szybkiego budowania

wiarygodnosci w oczach rozméwey.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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PERSWAZJA JAKO NARZEDZIE WPLYWOWEGO LIDERA | MOWCY (16 godz.)

. Sposoby udzielania wspierajqcej i rozwijajqcej informacji zwrotnej

. Budowanie zaufania i kontaktu z publicznosciq

. Wykorzystanie automatyzméw do moralnego wywierania wptywu

. Utrzymywanie zainteresowania i wzbudzanie pragnienia

. Zastosowanie regut wywierania wptywu w wystgpieniach publicznych

W tym module opanujesz waznq sztuke przekonywania innych do swoich pomystéw lub zachecania ludzi do

podejmowania okreslonych dziatan.

GLOS | MOWA CIALA JAKO SKUTECZNE NARZEDZIA KOMUNIKACJI (8 godz.)

. Techniki modulacji i emisji gtosu

. Odkrycie witasnego optimum w zakresie gto$nosci, intonacji i tempa
. Naturalna postawa

. Celowe poruszanie sie podczas wystqgpienia

Wspierajgce gesty i spéjna mimika

Dzieki temu modutowi wzmocnisz swéj przekaz odpowiednig postawq, ruchem po scenie i celowymi gestami. Nauczysz

sie, jak efektywnie korzystaé ze swojego gtosu, aby by¢ odbieranym jako pewny siebie méwca i przekonujqcy lider.

RETORYKA, CZYLI SKUTECZNE UZYCIE SLOWA (4 godz.)

. Stowo i jego znaczenie

. Dobér stéw oraz konstrukcja zdan
. Figury retoryczne

. Logiczne wystawianie sie

Dzieki temu modutowi poznasz rzadko stosowanq na wysokim poziomie sztuke retoryki, dzieki ktérej wyrdznisz sie jako

mdwca w $wiecie biznesu.

PRZYWODZTWO, CZYLI AUTENTYCZNA KOMUNIKACJA (16 godz.)

. Pie¢ etapéw budowy pozyciji lidera w zespole
. Expose menedzera
. Storytelling w praktyce lidera

. Prezentowanie wizji i planéw strategicznych w interesujgcy, zrozumiaty i motywujgcy sposéb

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy a

studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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. Przywédztwo a zarzgdzanie

Dzieki temu modutowi zdobedziesz umiejetno$é szybkiego i skutecznego zjednywania zespotu pozwalajgcego na

realizacje celéw biznesowych.

NATURALNY LIDER | MOWCA (8 godz.)

. Méwienie o emocjach tu i teraz jako wptywowe narzedzie komunikaciji
. Bezposrednie i posrednie wywotywanie emocji

. Ja jako autentyczny lider i méwca

. Budowanie i wydobywanie naturalnosci lidera i méwcey

. Méwienie o wartosciach w dziataniu

W tym module zdefiniujesz to, co czyni Cie autentycznym moéwcq. Znajdziesz swoje silne strony naturalnego lidera,

na bazie ktérych bedziesz prowadzit swoje wystqgpienia.

IMPROWIZACJA, CZYLI SKUTECZNE RADZENIE SOBIE W TRUDNYCH SYTUACJACH (8 godz.)

. Odpowiedz na trudne sytuacje sceniczne
. Sztuka btyskawicznego doboru stéw

. Woystqgpienie pod presjq

Dzieki temu modutowi w tatwy sposéb bedziesz podejmowat sie wystgpien bez wzgledu na temat, okoliczno$ci i

publiczno$é, a co najwazniejsze, bez potrzeby czasu na przygotowanie.

STORYTELLING W BIZNESIE (16 godz.)

. Z czego powinna sktadaé sie dobra historia
. Jak wykreowaé bohatera

. Kim jest Twéj wrég

. Dlaczego Twdj biznes potrzebuje fabuty

. Opowieéé o Twoich wartoéciach

. Ty jako bohater

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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W tym module poznasz site storytellingu i mozliwosci jego wykorzystania w zyciu prywatnym i zawodowym.

ERYSTYKA | SZTUKA ARGUMENTOWANIA (8 godz.)

. Chwuyty erystyczne
. Typy argumentéw
. Jak argumentowaé, by przekonaé

. Wygrywanie debat

Dzieki temu modutowi nauczysz sie wygrywaé spory i uzywacé trafnych argumentéw podczas wystgpien publicznych,

spotkan biznesowych i debat.

PROFESJONALNY WIZERUNEK MOWCY (8 godz.)

. Praca z kamerg, mikrofonem i méwnicg

. Wyglad zewnetrzny jako skuteczne narzedzie budowania wizerunku

Dzieki temu modutowi wykreujesz swéj pozytywny wizerunek pracujgc z kamerq, mikrofonem i méwnicg. Dowiesz sie,

jak wypasé profesjonalnie podczas wystgpienia na zywo.

WYSTAPIENIA PUBLICZNE W MEDIACH (8 godz.)

. Wystepy w mediach — jak zainteresowaé media swojq osobg

. Najwazniejsze zasady wystgpien publicznych w mediach

. Zarzgdzanie emocjami i budowanie stanu méwcy podczas wystgpien publicznych
. Obnizanie stresu podczas wystgpien publicznych

Dzieki temu modutowi dowiesz sie, jak skutecznie zaprezentowaé sie w $wiecie mediéw. Co robié, a czego unikaé, aby

zostaé odebranym w sposéb, na jakim Ci zalezy.

WYSTAPIENIA PUBLICZNE | KOMUNIKACJA ONLINE (8 godz.)

. Prowadzenie spotkan online i komunikacja z zespotem
. Prezentowanie danych i przekazywanie informacji podczas wideokonferencji

Wystgpienia publiczne online

W tym module dowiesz sig, jok skutecznie prowadzi¢ spotkania online, jak prezentowaé dane wazne dla Twojej

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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organizacji oraz jak wystepowaé publicznie podczas spotkan wideo. Przedmiot w catosci realizowany online.

PREZENTACJE SPRZEDAZOWE (16 godz.)

. Okreélenie witasnej osobowosci prezenterskiej

. Stworzenie biznesowe] prezentaciji realizujgcej zadany cel

Dzieki temu modutowi stworzysz profesjonalng prezentacje i nauczysz sie w wiarygodny sposéb broni¢ swoich

pomystow.

WYSTAPIENIA PUBLICZNE PODCZAS EVENTOW (8 godz.)

. Prowadzenie eventu
. Zapowiadanie méwey, podziekowania i wreczanie nagréd
. Bycie prelegentem podczas konferencji

W tym module poznasz sekrety prowadzenia wydarzen biznesowych. Nauczysz sie fachowo zarzqdzaé wydarzeniem z

perspektywy sceny i posigdziesz zdolnoé¢ tatwego kierowania uwagg odbiorcéw.

SYMULACJE WYSTAPIEN PUBLICZNYCH (24 godz.)

. Prezentacje biznesowe (8 godz.)

Przeméwienia tematyczne (informacyjne, okoliczno$ciowe, motywacyjne, improwizowane, kryzysowe,
inspirujgce) (16 godz.)

Dzieki temu modutowi poznasz zasady tworzenia méw tematycznych. Rezultatem tego bedzie swoboda w zabieraniu

gtosu bez wzgledu na okolicznosci.

Forma zaliczenia

%

wystqgpienie publiczne
podczas symulowanej
Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu

art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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konferencji biznesowej

https://www.merito.pl/wroclaw/studia-i-szkolenia/studia-podyplomowe/kierunki/wystapienia-publiczne-i-przywodzt
wo-w-biznesie

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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