Zakupy w biznesie

- Kierunek - studia podyplomowe

Tradycyjne 2 semestry Certyfikat ODIPAZDZIERNIKA

Opis kierunku

Gwarantujemy peing zgodnos$é z przepisami prawa i najwyzsze
standardy edukacyjne.

Zakupy w biznesie na Uniwersytecie WSB Merito we Wroctawiu powstaty jako pierwsze w Polsce studia podyplomowe
dla oséb zawodowo zwiqgzanych z zakupami. Zakupy stanowig obecnie jeden z wazniejszych proceséw w bezposredni
sposéb wptywajagcych na wyniki ekonomiczne firm oraz instytucji. Kompetencje oséb odpowiedzialnych za
pozyskiwanie dostawcoéw i wspdtprace z nimi w znacznym stopniu decydujg o efektywnosci dziatan zakupowych.
Dlatego tez podczas studiéw nauczysz sie jak zostaé specjalistq pracujgcym w dziatach zakupéw oraz zdobedziesz

szerokqg wiedze i doswiadczenie z dziedziny zaopatrzenia.

Studia realizowane w formie niestacjonarnej (tradycyjnej), czyli w salach wyktadowych w weekendy.
Nowg wiedze i umiejetnosci zdobywasz, dzieki zajeciom realizowanym w murach uczelni podczas weekendowych

zjazddéw, zgodnie z ustalonym harmonogramem zjazdéw.
[ ]
Co zyskujesz?

Zdobedziesz wiedze w zakresie operacyjnego zarzgdzania zakupami, przygotowania projektéw
zakupowych z uwzglednieniem dziatan RFQ, RFI, RFP, a takze nowoczesnej dokumentacji oraz formut
zakupowych.

Zyskasz umiejetnosci w zakresie prowadzenia negocjacji zakupowych, generowania oszczedno$ci,
przygotowania i wykorzystania narzedzi oceny oraz rozwoju dostawcédw i zarzqdzania kategoriq
zakupowgq.

Masz mozliwo$é wymiany doswiadczen pomiedzy uczestnikami i wyktadowcami, a tym samym
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podniesienia swoich umiejetnosci migkkich, takich jak: komunikatywnos$é, asertywnosé, umiejetnosé
negocjacji oraz wiele innych.

W trakcie zajeé eksperci od zakupdéw podzielq sie swojg wiedzg oraz doswiadczeniem, a takze zapoznajq
Cie z nowoczesnymi trendami, metodami i narzedziami.

Dla kogo?

Studia skierowane sq przede wszystkim do kupcéw, menedzeréw ds. zakupdw oraz pozostatych oséb
zainteresowanych poszerzeniem wiedzy oraz nabyciem umiejetnoéci z zakresu zakupéw biznesowych.

To takze propozycja dla oséb poszukujgcych wyzwan w nowym obszarze biznesowym.

Certyfikat

Mozesz nieodptatnie uzyskaé certyfikat kompetencji profesjonalnego kupca, wystawiony przez Logintrade.

Dokument ukonczenia studiow

Jako absolwent naszej uczelni otrzymasz swiadectwo ukonczenia studiéw podyplomowych zgodne z przepisami, jakie
zostaty okreslone przez Ministerstwo Edukacji i Nauki.

Bezplatne szkolenia biznesowe

Uczestnikom naszych studiéw podyplomowych i naszym absolwentom dajemy mozliwo$é uzyskania dodatkowych
kwalifikacji przez uczestnictwo w 4 bezptatnych szkoleniach biznesowych (tematyka szkoleh podawana jest w Il

semestrze).
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Udziat w szkoleniach potwierdzany jest certyfikatami, ktére wydawane sg wraz ze $wiadectwem ukonczenia studiéow

podyplomowych. Szkolenia realizowane sq zazwyczaj w wybrany weekend majowy.

SPRAWDZ SZCZEGOLY

Zasady rekrutacji

Pamietaj, ze studia podyplomowe mozesz zaczqé, jesli masz wyksztatcenie wyzsze (licencjackie, inzynierskie lub
magisterskie). Oznacza to, ze nie musisz posiadaé dyplomu magistra i juz po studiach | stopnia mozesz zaczqgé
studia podyplomowe. O przyjeciu na studia decyduje kolejnos¢ zgtoszen oraz koniecznoéé ztozenia kompletu

dokumentéw i spetnienia wymogdw wynikajgcych z zasad rekrutacji.
Pierwszym krokiem do zapiséw na studia jest wypetnienie internetowego formularza rekrutacyjnego.

Zachecamy do zapoznania sie ze stronq zasada rekrutacji, na ktérej krok po kroku przeprowadzimy Cie przez

formularz rekrutacyjny. Na stronie znajdziesz tez regulaminy oraz wzory dokumentéw do druku.
ZAPOZNAJ SIE Z ZASADAMI REKRUTACJI

Zastrzegamy sobie prawo do nieuruchomienia kierunku w przypadku niewystarczajqcej ilosci zgtoszen.

Na studiach moja pewno$é siebie znacznie wzrosta, co pomogto mi znalezé lepszg prace. Spotkatam wielu praktykéw

z réznych branz. Kontakty wypracowane podczas studiéw sq dla mnie bezcennym Zrédtem wiedzy i motywaciji.
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https://www.merito.pl/rekrutacja/krok1
https://www.merito.pl/wroclaw/studia-i-szkolenia/studia-podyplomowe/zasady-rekrutacji

Elzbieta Dwornik

Absolwentka WSB (obecnie Uniwersytet WSB Merito)

Program studiéw

Program studiéw podyplomowych na kierunku zakupy w biznesie na Uniwersytecie WSB Merito we Wroctawiu (VII

edycja).
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Strategiczne zarzgdzanie zakupami (8 godz.)

Analizy zakupowe
Formutowanie strategii zakupowej
KPI w zakupach

Zarzgdzanie kategoriq zakupowq

Zarzqgdzanie zmiang (8 godz.)

Planowanie wprowadzania zmiany

Komunikacja w procesie zarzgdzania zmiang

Logistyka w przedsiebiorstwie (8 godz.)
Logistyka w przedsigbiorstwie.

Oceny i rozwéj dostawcoéw (8 godz.)

Kwalifikacja dostawcéw
Ocean okresowa dostawcéw
Zarzgdzanie czarnq listq dostawcéw

Opracowanie programéw rozwojowych
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Strategia generowania oszczednosci w zakupach (8 godz.)

Identyfikacja zrédet oszczednoséci

Dzwignie oszczedno$ciowe

Dokumentacja w procesie zakupéw (i godz.)

Polityka zakupéw
Zapotrzebowania | plany zakupowe
Dokumentacja w procesie RFX

Umowy | zaméwienia

Regulacja kompetencji w zakupach (4 godz.)

Opis stanowiska organizacyjnego kupca i menedzera zakupdéw

Kompetencje centralnych i lokalnych dziatéw zakupdéw

Struktury organizacyjne w zakupach (4 godz.)
Struktury organizacyjne w zakupach.

Kompetencje i rozwéj zawodowy kupcéw (8 godz.)

Twarde kompetencje kupca
Miekkie kompetencje kupca

Kompetencje kupcéw na rynkach globalnych
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Asertywnosé i komunikacja w kontaktach z dostawcami (8 godz.)

Asertywno$¢ w trakcie spotkan z dostawcami
Wywieranie wptywu

Prostota i jednoznacznos$é w komunikacji

Trening kompetencji kupca (8 godz.)

Opcja na wyniki
Myslenie analityczne i catosciowe

Odpornosé na stres

Negocjacje zakupowe (8 godz.)
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Techniki negocjacyjne

Gra negocjacyjna

Psychologia zakupéw i sprzedazy (4 godz.)

Perspektywa kupca

Perspektywa sprzedawcy

Triki i techniki sprzedawcéw (8 godz.)

Model AIDA
LUszczelnianie klienta”

Dochodzenie do decydentéw

Instrumentarium ekonomiczno-finansowe (8 godz.)
Instrumentarium ekonomiczno-finansowe

Aspekty miedzykulturowe w zakupach (4 godz.)
Aspekty miedzykulturowe w zakupach.

Zarzgdzanie projektem zakupowym (8 godz.)

Projektowanie celéw projektu
Ustalanie harmonogramu

Komunikacja z klientem wewnetrznym i dostawcami

Formy postepowan zakupowych (4 godz.)

Postepowania otwarte i zamkniete
Postepowania jednoetapowe oraz wieloetapowe

Formy konkurencyjne

Analiza i wybér zrédet zaopatrzenia (4 godz.)

Jeden dostawca
Wielu dostawcdéw

Zakup dzielony
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Opracowywanie specyfikaciji i zapytan ofertowych (4 godz.)

Zapytanie o informacje
Zapytanie o propozycje

Zapytanie o warunki

Analiza i wybér ofert handlowych (8 godz.)

Wybér jednokryterialny
Wybér wielokryterialny

Techniki i narzedzia obliczania punktacji

Organizacja spotkan handlowych z dostawcami (8 godz.)

Ustalanie terminu spotkania
Ustalanie miejsca spotkania

Udziat w spotkaniu

Systemy informatyczne w zakupach (4 godz.)

Platformy zakupowe
SRM

Moduty zapotrzebowar systeméw ERP

Aukcje elektroniczne (4 godz.)

Produkty na aukcjach elektronicznych
Strategie aukcyjne (aukcja znizkowa, japoriska, holenderska, wielokryterialna)
Widoki dla dostawcéw

Symulacje decyzyjne (16 godz.)

Gra strategiczna - zajecia wyjazdowe dofinansowane przez WSB.

Prawne aspekty zawierania uméw handlowych (8 godz.)

Prawne aspekty zawierania uméw handlowych

Forma zaliczenia

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy wroclaw
a studentem zawierana jest w formie pisemnej.



= i

egzamin sprawdzajqcy projekt lub case

wiedze i umiejetnoséci studies —
indywidualnie lub

zespotowo

Wykladowcy

Tomasz Wudarzewski

Prezes zarzgdu oraz dyrektor ds. rozwoju w firmie LOGINTRADE S.A. Kierownik i autor podyplomowych studiéw
zakupy w biznesie i zarzqdzanie sprzedazq organizowanych przez Uniwersytet WSB Merito we Wroctawiu. Specjalizuje
sie w problematyce zakupdéw elektronicznych w segmencie B2B. Wspdtpracuje m.in. z Jastrzebskie Spbtki Weglowe
S.A., Rafako S.A., Jeronimo Martins Dystrybucja S.A. (Biedronka), Grupa Tauron, Grupa Impel, Grupa Kopex S.A.,
Grupa Kety S.A. Od 2001 r. szkoleniowiec w obszarze zakupdéw biznesowych oraz handlu B2B. Autor platformy
zakupowej wykorzystywanej przez najwieksze w Polsce przedsiebiorstwa. Autor wielu artykutéw dotyczgcych

problematyki B2B.
Agnieszka Pigtkowska

Partner w firmie Big Fish - miedzynarodowej firmy specjalizujgcej sie w rekrutaciji, ocenie i szkoleniach kandydatéw w
obszarze zakupéw i tancucha dostaw. Miedzynarodowy ekspert ds. rekrutacji i selekcji posiadajgcy ponad 9 letnie
doswiadczenie w zarzgdzaniu réznego rodzaju projektami w regionie Europy Centralno - Wschodniej dla globalnych
organizacji (wyspecjalizowane procesy rekrutacyjne, rekrutacje typu ,,green field”, ,,pool search”, executive search).
W trakcie swojej kariery przeprowadzita tysiqce interview z lokalnymi i miedzynarodowymi kandydatami. Rozwineta i
wprowadzita innowacyjny proces przygotowania kandydatdéw do rozméw rekrutacyjnych. Od 2009 r. wyktada
»Zarzqdzanie karierg w Zakupach” na Wyzszej Szkole Bankowej we Wroctawiu. Twérca programu szkoleniowego
»,Career Management in Purchasing”. Absolwentka Wyzszej Szkoty Przedsigbiorczosci i Zarzgdzania im. Leona
Kozminskiego, Bradford University (International Business Management, stopieh magistra) oraz SGH (Doradztwo
Zawodowe, Kierowanie Rozwojem i Coaching, studia podyplomowe). Coach kariery, posiada certyfikat Akademii

Asesora organizowanej przez Ernst & Young Academy of Business.
Michat Szlachcic

Praktyk, ekonomista, wspoétzatozyciel i cztonek Zarzgdu Logintrade S.A. Wyktadowca na studiach MBA oraz na
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studiach podyplomowych zakupy w biznesie i zarzqdzania sprzedazqg, autor i kierownik podyplomowego studium
windykacja i zarzqgdzanie wierzytelnosciami na Uniwersytecie WSB Merito we Wroctawiu. Zrealizowat szereg
projektéw konsultingowych oraz szkoleniowych dla takich firm jak: Volkswagen Poznan Sp. z o.0., Bank Zachodni
WBK S.A., Polkomtel S.A., Polifarb Wroctaw-Cieszyn S.A., Polmos Wroctaw S.A., Poczta Polska, Ruch S.A., Cermag Sp.

z 0.0., Kaufland Sp. z 0.0., Gotec Polska Sp. z 0.0. oraz wielu innych.
Jacek Jarmuszczak

Menedzer posiadajgcy miedzynarodowe doswiadczenie w zarzqdzaniu zakupami (Europa, Indie, Chiny, USA). Ekspert
w zakresie zarzqgdzania zakupami (direct i indirect), negocjaciji kupieckich i eProcurement-u. Kariere zawodowq
rozpoczynat jako kupiec w branzy FMCG w polskich przedsiebiorstwach dla ktérych negocjowat kontrakty zakupowe
z dostawcami z catego $wiata - gtéwnie korzystajqgc z elektronicznych platform przetargowych. Pézniej dla
globalnego koncernu, lidera w swoim sektorze i dobrze znanej markiPhilips Lighting, jako Strategic Buyer tworzyt
strategie zakupdéw dla obszaru Europy oraz prowadzit negocjacje z kluczowymi dostawcami. Prowadzit réwniez
projekty optymalizacyjne dotyczqgce catego tancucha wartoéci (lean manufacturing, lean supply chain, techniczna
struktura komponentéw, ptynnosci finansowa). Obecnie Kierownik Dziatu eProcurement w Carlsberg Group, gdzie
przeprowadza ponad 600 przetargdédw rocznie dla wszystkich zaktadéw Carlsberg na catym swiecie. Odpowiedzialny
jest za rozwéj narzedzi elektronicznych na potrzeby dziatu zakupdéw, usprawnianie procedur i modeli zakupowych na
potrzeby grupy. Ekspert w dziedzinie aukcji elektronicznych, negocjacji zakupowych, budowania relacji z dostawcami
oraz e-systemoéw zarzgdzania zakupami. Posiada praktyczne do$wiadczenia w zakresie wdrazania i usprawniania
narzedzi elektronicznych wspierajgcych obszar zakupéw. (Ocena Dostawcy, Zarzgdzanie Kontraktami, Obieg
Zapotrzebowan Wewnetrznych, Aukcje Elektroniczne, ...) Wielomiesieczne kontrakty w Europie zachodniej, USA, Azji
oraz praca w centralnych strukturach globalnej korporacji, dostarczyty ogromnego doswiadczenia w zarzqdzaniu

biznesem o charakterze miedzykulturowym.

Partnerzy kierunku

LOGINTRADE

e-procurement solutions
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Ceny dla kandydatéw

Studia to inwestycja, ktora sie zwraca

Na Uniwersytecie WSB Merito szanujemy Twdj czas i pienigdze, dlatego o finansach méwimy otwarcie. Nie mnozymy

dodatkowych optat, nie przemycamy matym druczkiem ukrytych kosztéw. U nas wiesz doktadnie, za co ptacisz.

Studia podyplomowe to inwestycja, ktéra zwraca sie juz w ich trakcie, w postaci nowych umiejetnoéci i kontaktéw,
ktére owocujg w biznesie. Wybierz studia podyplomowe na naszej uczelni i przekonaj sie na wtasnym przyktadzie, jak

inwestowac¢ w siebie, aby czerpaé z tego korzysci teraz i w przysztosci.
Zapoznaj sie z informacja nt. organizacji roku akademickiego czy zasadami wystawiania faktury.

ORGANIZACJA ROKU / FAKTURY

Niestacjonarne - Gwarantowane czesne state

Rok nauki Czesne

10 rat 1rok 605 zt 645z
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Ceny dla absolwentéw WSB i WSB Merito

Studia to inwestycja, ktora sie zwraca

Na Uniwersytecie WSB Merito szanujemy Twdj czas i pienigdze, dlatego o finansach méwimy otwarcie. Nie mnozymy

dodatkowych optat, nie przemycamy matym druczkiem ukrytych kosztéw. U nas wiesz doktadnie, za co ptacisz.

Studia podyplomowe to inwestycja, ktéra zwraca sie juz w ich trakcie, w postaci nowych umiejetnoéci i kontaktéw,
ktére owocujg w biznesie. Wybierz studia podyplomowe na nszej uczelni i przekonaj sie na wtasnym przyktadzie, jak

inwestowac¢ w siebie, aby czerpaé z tego korzysci teraz i w przysztosci.

Niestacjonarne - Gwarantowane czesne state

Rok nauki Czesne

10 rat 1rok 585 zt 645zt

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
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